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Bercode B2B2C piacter:
Kozossegek monetizalasa

Influenszerek sajat kozosségeire epulo uzleti
partnersegeit, kampanyait kiszolgalo, tamogato
digitalis keretrendszer, zold stilusban -
Kornyezetbarat Merchandise!



Az influenszerek jovedelmeének jelentOs resze a
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Koltséghatekony, digitalis Automatizalt jutalékszamitas Kornyezetbarat, zold megoldas
keretrendszer

A hagyomanyos "hirdetos" Ez az Uj rendszer alkalmas az Teszi mindezt virtualis
megoldasokhoz képest a Bercode influenszerek altal generalt merchandise termékekkel a
Platform koltséghatékony digitalis forgalom meérésére és a fenntarthatdsag jegyében.
keretrendszert nyujt az jutalékok automatizalt

influenszerek és a kiskereskedék elszamolasara is.

szamara.



A szukseéges befektetési 0sszeg: 2 416 060 USD,

BefekteteS| Igeny a felkinalt tulajdoni hanyad a reszvények 12%-a.

A teljes vallalati szabad pénzaram (FCFF) alakuldsa:

1.ev 2.ev 3.ev Ma a nemzetkozi piac dollarmilliardokra arazza a
Addzas el6tti eredmény -1722 193 23216743 140911 549 feltorekvd szolgaltatdkat, amelyeknek ugyan sok
Fizetend6 adod 0 6125660 49319042  tizmillio felhasznal6juk van, de bevételeik még mindig a
NOPAT 1722193 15090883 915925071 nylldhoz kozelitenek. A mi esetiinkben exponencilisan
Amortizacid 4 300 8 400 8400 nyvekvd goodwillre szamitunk, nemcsak a lehetséges
Finanszirozas -674 667 0 O kiemelkeds bevételek miatt, hanem a tébbmillids
Beruhazasok -24 000 -18 000 J  felhasznaloi adatbazis értéke miatt is.

-2416 060 15081 283 91 600 907

A pénzugyi terv értékelésében a vallalat értéke

Az FCFF ROl szamitasa a harmadik ev végére a 3. év végén: 358 510 939 USD, melynek alapjan:
Kockazati tGke 2416 060 , y ot e ” o
Részvények a befektetének 12,00% ROI a vallalat értekebdl 1680;64/’

Az ECFF ROl-ja |




Celcsoport

Az influenszerek és
ugynoksegeik az USA-ban (és
globalisan) kulcsfontossagu
célcsoportot jelentenek,
mivel f6 bevételi forrasuk a
kereskedelmi kampanyok és
Uzleti egyuttmuakodesek,
amelyek kovetdiken
alapulnak.

Az influenszerek (hirességek,
muvészek, sportolok),
valamint a menedzsment, a
reklam- es
marketingugynoksegek
kulcsszerepet jatszanak az
iparagban és a szegmensben.
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A piac merete

2.5Mrd | S6Mrd

866M | S817M

257M | $274M

TAM

2023-ban a kedvezmények,
hliségprogramok és kartyak globalis piaca
54 Mrd dollaros volt. Ezen belll, a kozel 2,5
millidrd kovetével rendelkezd kozosségi
médiaban, az influenszer marketing
szegmens 6 milliard dollaros piacot jelent
évente, évi 32%-0s novekedéssel.

SAM

A foldrajzi, nyelvi, szabalyozasi, kulturalis
és anyagi korlatokat figyelembe véve a
megoldasunkra fogékony tgyfelek szama
866 millid, ami 817 millid dollar potencialis
bevételt jelent.

SOM

3 év mulva a platform felhasznalészama
eléria 257 millidt, és az arbevétel
megkodzeliti a 274 millié dollart.



lparag,
szegmens

A kedvezmeények, hliségprogramok és kartyak
piaca tébb milliard dollaros nagysagrendu az
USA-ban, és az influenszer szegmens ezen
belul 6 milliard dollaros piacot jelent évente,
évi 32%-0s novekedéssel.

Influencer marketing market size worldwide from 2016 to 2023
(in billion U.S. dollars)
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Versenytarsak

A hagyomanyos (plasztik)kartya, kedvezmeény, hlség rendszerek
- atjarhatosag nelkul (lokalisan).

Léteznek olyan rendszerek, peldaul a

Patreon, amelyek lehetove teszik az

influenszerek'szamara, hogy.penzeket gyujtsenek rajongoiktol vagy tamogatoiktol.
Azonban ezek a rendszerek altalaban nem biztositanak olyan kartyat vagy mas
igazolast, amelyekkel kedvezmenyesen vasarolhatnanak kiskereskedelmi
Uzletekben, és amelyek az adott influenszer arculatat tukroznék.



Versenyelonyunk

VersenyelOonyunk abban az atfogo
megkozelitéesben rejlik, amely ugy kapcsolja
0ssze az influenszereket, a vasarlokat és a
kiskereskeddket, hogy az egy kdlcsondsen
elényos okoszisztémat hozzon létre. A
kiskereskeddk, a platformunk adataiba
betekintve, optimalizalhatjak célzott marketing
és értekesitesi stratéegiajukat, az influenszerek
és a vallalkozasok termore fordithatjak a
kozottuk fennallo, eddig rejtett szinergiaikat.

Ezen tulmenden nem csupan 6sszekoti a
kOzOsseg tagjait eés a kozosseghez kapcsolodo,
kedvezmeényeket nyujto elfogaddhelyeket,
hanem ezeket az elfogaddhelyeket egyedulallo
maodon lathatdva teszi mas kdzossegek tagjai
szamara is.



Belépési korlatok

A ceg mogott tobb mint 20 ev szakmai tapasztalat all a kozossegi
kartyarendszerek teren, valamint egy kiterjedt kapcsolati halo, amelybol
ertekes visszajelzesek szarmaztak. Ezek a tenyezOk alapvetden hozzajarultak
a Bercode innovativ uzleti modelljenek kialakitasahoz.

Fejlettségi szint

A Bercode Platform, amely tobb mint 500 000 kddsorbaol all, a fejleszteés
soran tobb mint 30 000 mérnokoranyi munka és 2 millio dollar beruhazas
eredmenye. A rendszer mar 3 éve sikeresen uzemel, és a szUkseges
finomhangolasokon tuljutott, a szolgaltatasok kiforrottak és megbizhatoak.



Marketing / Ertékesités

Piacra lépési és értekesitesi stratégia

e Freemium modell stratégia a piaci
terjeszkedéshez.

e A Bercode Platform
funkciokorlatozasi technikat
alkalmaz.

e A Basic és Light szolgaltatasi szintek
ingyenesek, csak a Classic, Extra es
Business szintek utan kell dijat
fizetni.

e Kedvezmeényes vasarlasi
lehetOsegek jutalékfizetés nélkdl is

e A celzott marketinguzenetekert valo
fizetés lehetOsege.

Marketingstratégia

Mavészek, influenszerek és celebek
megszolitasa, akik fizetett PR-videdkon
keresztul népszerUsithetik sajat
bercode-os merchandise termekeiket.
Ezek a termékek azonnali kedvezményt
kinalnak a bercode-tulajdonosoknak.
Nagy figyelmet vonzo mlvészek és
kulturalis rendezvények tamogatasa.
TOP-DOWN (fentrdl lefele)
megkdzelites: fokusz a nagy
kovetészamu kbzosségeken és
influenszereken.

BOTTOM-UP (lentrdl felfele)
megkozelités: kisebb kdzossegek
megszolitasa, mint varosok, iskolak,
alapitvanyok stb.

Ez az erds influenszer tamogatas
hozzajarul a platform
népszerusitéséhez és ndvekedéesehez,
valamint segit abban, hogy a Bercode
neve ismert és elismert legyen a
célkozonseglink koreben.

Terjeszkedési strategia

Aktiv jelenlét kialakitasa a
kulcsfontossagu varosokban: Los
Angeles, Delhi, Budapest.

Pénzugyi kdzpontokban tortend
irodanyitasok fontolora vetele, példaul
New York, Mumbai és Kalkutta.
Osszpontositas a hirességekre,
marketinguigynoksegekre és tarsadalmi
szervezetekre (peldaul véraddk) a
felhasznaldi bazis gyors ndvelése
erdekében.

Az organikus novekedés erGsitése belso
eroforrasaink optimalis kihasznalasaval,
valamint partnereink es az influenszerek
k6zOsseégi tevekenysége altal generalt
mediamegjelenések segitségével.
Bercode Platform bevételi modellje
révén minden bercode-kibocsato
érdekelt Uj partnerek, elfogaddhelyek
bevonasaban.

A kereskeddk szamanak novekedése
0sztdnzi az uj bercode-kibocsatok és -
birtokosok csatlakozasat.
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TELJES BEVETEL
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$200 000 000

$180 000 000

52517776 USD

$160 000 000

$140 000 000

31963 USD
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$8 000
$6 000
$4 000
$2 000

$14 000
$12 000
$10 000
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Arbevétel

Bevételi forrasok

1

.A bercode-kibocsatok bercode hasznalati dijai:

amikor a profitorientalt bercode-kibocsatok, elozetes
befektetés nélkul, virtualis bercode-hordozoikat a
rajongoknak/kovetoknek a platform webshopjan
keresztul ertékesitik,

amikor - jellemzoen - nonprofit bercode-kibocsatok
bercode-kreditet vasarolnak, amelybdl virtualis bercode-
hordozdkat készitenek, és altalaban (ingyenesen)
adomanyozzak a kozosség tagjainak.

2.Forgalomszervezési jutalék: A kiemelt

elfogaddhelyeken generalt vasarlasok utan fizetett
forgalomszervezesi jutaléek egyharmada.

3.Marketing szolgaltatasok keresked6knek: személyre

szabott ajanlatok kuldése a felhasznaloknak. Ez a
szolgaltatas akkor valik relevanssa, amikor a beregisztralt
bercode-birtokosok aranya magasabb lesz. Ezzel a
bevetellel a pénzlgyi tervben egyel6re nem szamoltunk.

Bevételek alakulasa

1.Elso év: Az els6 évben a bercode kibocsatoktol és a
tranzakcios jutalékbol szarmazo bevetel viszonylag
alacsony.

2.Soron kovetkezo évek: A kovetkezO években a
forgalomszervezeési jutalek jelentésen (59-78%-kal)
meghaladja a bercode kibocsatoktdl szarmazé
bevetelt.

3.Novekedés oka: Ez a novekedeés a kiadott kddok
szamanak novekedésenek koszénhetd, ami tébb
tranzakciohoz vezet. Ezek a tranzakciok képezik a
jutalék alapijat.

4.Platform rentabilitasa: A platform rentabilitasat
nagymertékben befolyasolja az elfogado
helyek/keresked6k szamanak névekedése, akik
csatlakoznak a rendszerhez, és a tranzakcios
jutalékokert hajlanddak fizetni.



Befektetés

Platformfejlesztés
37% |

__Uzletfejlesztés
16%

___Miikodés

18%

Befektetési igény

2 416 060 USD kockazati toke a
részvenyek 12%-ért, a platform
mukodtetésére, tovabbi képességekkel
valo bovitésére, valamint a célok
eléréséhez szukseges Uzletfejlesztesi és
marketing kiadasokra

Return on Investment

A vallalat becsult értéke a 3. év vegeén
358 510 939 USD, igy a
befektetésaranyos megtérulés:
1680,64%



Jager Laszlo

Alapito

Alapito és tobbseégi
tulajdonos, felepitette és 20
éven at mikodtette
Magyaraorszag legnagyobb
kedvezménykartya
rendszeret. Az itt
0sszegyUjtott tapasztalatok
tették lehetdve a Bercode
Platform létrejottét.

Boér Laszlo

Vezérigazgato

30 éves tapasztalattal
rendelkezik az informatika
tertletén. A Bercode
csapatahoz valé
csatlakozasig Magyarorszag
vezetO gyogyszertari
rendszerfejleszto cégének
volt a vezetdje.

Dobrosi Zsolt

Technologiai vezetd

20 éves tapasztalattal
rendelkezik komplex
rendszerek tervezesében és
fejlesztéseben, fejlesztoi
csapatok iranyitasaban, 10
évet a kedvezmenykartya-
és jutalékszamitasi
rendszerek teruletére
dsszpontositva.

’
Vida Virag

Vezetd Ugyfélkapcsolati
Menedzser

Los Angelesben éI6,
szabaduszo Ujsagirokent
olyan neves lapok szerzéje,
mint pl. a Forbes, Marie
Claire vagy a Glamour.
Professzionalis média- és
kommunikacios szakember.



Kapcsolatfelvétel

+36 (1) 219-7101
bercode@benefitbarcode.com

www.bercode.com




