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1 Menedzsment 6sszefoglald

1.1 Piaci probléma azonositasa, mérete, jellemzéi

A mai digitalizalt vildgunk versengé kereskedelmi kornyezetében az influenszerek, celebek,
szervezetek, cégek szamara kiemelt jelent&séglivé valt, hogy a hliséges kdvetdk, rajongdk, tagok,
lgyfelek szamat noveljék, szorosabb érzelmi kotédést alakitsanak ki vellik, és ezzel egyiitt noveljék a
kozosségeikbbl szarmazd bevételeiket, melyek jelentés részét a kiskereskedd partnerek altal
finanszirozott, kdvet8iket aktivizaléd kampanyok teszik ki.

Ezek eredményességének valds mérése, nyomon kdvetése és pontos elszamoldsa ma is hidnyos, ezért
szamos potencidlis partnerrel nem tudnak jutalékalapd megallapodasokat kotni, ami komoly
bevételkiesést eredményez szamukra.

A piaci igény az elmult években kiegészilt: a kovet6k nemcsak kedvezményeket és hliségpontokat
varnak, hanem digitdlis és élményalapu tartalmakat is (pl. AR-hatterek, virtualis merchandise). A
kihivas igy kettds: a lojalitdsprogramok mérhet6ségének javitasa mellett az élményvezérelt digitdlis
kapcsolddas biztositdsa is elengedhetetlen.

1.2 Ipardgi megoldasok hianya, belépési lehetdség Uj szerepl6k szamara

A hagyomanyos (plasztik) kartya, kedvezmény, hiliség rendszerek — atjarhatésag nélkil (lokalisan)
m(ikoédnek. Léteznek olyan rendszerek, példaul a Patreon, amelyek lehet6vé teszik az influenszerek
szamdra, hogy pénzeket gydjtsenek rajongdiktdl vagy tamogatdiktdl. Azonban ezek a rendszerek
altaldban nem biztositanak olyan kartyat vagy mas igazolast, amelyekkel kedvezményesen
vasarolhatndnak kiskereskedelmi tizletekben, és amelyek az adott influenszer arculatat tikroznék.

Az NFT- és digitalis merch-piac az elmult években dinamikusan nétt, de ezek inkdbb spekulativ vagy
limitalt célcsoportot értek el, és nem valtak széles korben elfogadotta a kiskereskedelmi kornyezetben.

Jelenleg nincs olyan platform, mint a Bercode Platform, amely teljes mértékben kiszolgalna és
prémium szinten egyesitené:

e adigitdlis identitast,

e akozodsségilojalitasprogramokat,

e akdrtyaalapu kedvezmények atjarhatésagat,

e valamint a virtualis merchandise és élményalapu tartalmak értékesitését.

1.3 Megoldas: A Bercode — Benefit Barcode, a plusz el6nydk vonalkddja

A Bercode Platform egy innovativ vildgujdonsag. Egy 18 szamjegy( egyéni vonalkéddal, az Ugynevezett
bercode-dal operal, amely rakeriilhet barmilyen adathordozéra -- példaul kartydra, bogrére, pdléra --,
illetve azok virtualis verzidjara, és igy konnyedén megjelenithetd egy mobiltelefon képernygijén is. A
bercode haszndlata gyors és egyszerd, és lehetévé teszi a felhaszndldk egyéni, anonim azonositasat.

A hagyomdnyos "hirdet6s" megoldasokhoz képest a Bercode Platform koltséghatékony digitalis
keretrendszert nydjt az influenszerek, szervezetek és a kiskeresked6k szamara. Ez az Uj rendszer
alkalmas az influenszerek altal generalt forgalom mérésére és a jutalékok automatizalt elszdmolasara
is.

s

A kozelmult fejlesztései és tervezett bévitések:

e mar elérheté a QR-kddos digitalis névjegy, amely egyszer(siti a kapcsolatteremtést,
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e a VirtualMerch funkcid révén a kornyezetbarat, digitdlis merchandise értékesitése
megkezdddott,

e az AR-technoldgiaban a mar m(ikodé virtudlis bogre mellett sziilet6ben van a sapka és a pold
is,

e avirtuadlis hattérélmény és a tagnyilvantarto rendszer fejlesztése a kovetkez6 idGszak kiemelt
célja.

1.4 Célcsoport
Az USA — és a globdlis piac -- influenszerei és ligynokségeik kiemelt célcsoportot jelentenek, mivel
bevételeik elsédleges forrasa a kovetdikre épils kereskedelmi kampanyok és Uzleti egytittm(ikodések.

A Bercode Platform egy Business-to-Business-to-Consumer (B2B2C) megoldas, amely harom szerepld
koré épul: a kozosség kdzpontja (influenszer, klub vagy szervezet), a k6z0sség tagjai és a tamogatd
cégek. A win—win—win logika révén minden fél kozvetlen el6nyhoz jut.

A legnagyobb novekedési potencialt az amerikai influenszerek és sztdrok jelentik: ha egyetlen hiresség
tobb milliés kovetbbazisa csatlakozik, az lavinaszerd, organikus terjedést indithat el.

1.5 Ipardg, szegmens
Az influenszerek (sztarok, mUvészek, sportoldk, celebritasok), valamint a management-, reklam- és
marketing ligynokségek az iparag és a szegmens kulcsszerepléi.

A kedvezmények, hliségprogramok és kartyak piaca az USA-ban tovabbra is tobb tizmilliard dollaros
nagysagrendi. Az influenszer marketing szegmens az elmult években dinamikusan nétt: 2023-ban kb.
6 milliard USD volt, 2025-re pedig mar tobb mint 20 millidrd USD-re becsiilik a globalis piacot, évi 25—
30%-o0s novekedéssel.

Ez a robbanasszer(i fejl6dés vildgosan mutatja, hogy a Bercode szdmara a piaci id6zités optimalis: a
hlség- és kedvezményprogramok, valamint az influenszer marketing 6sszeolvadasabdl uj, integralt
megoldasok irdnti igény jott létre.

1.6 Marketing és sales

A marketing és sales stratégia alapja az influenszerek és szervezetek kivalasztasa, kozvetlen
megkeresése, valamint a targyalasok a menedzsment-, marketing- és rekldamugynokségekkel — elsé
koérben az USA-ban, illetve elGkészitésként Indidban.

A kampanyok célja ketts:
1. influenszer kampanyok tervezése és végrehajtasa, az eredmények mérése és értékelése,

2. Uj kibocsatopartnerek 6sztonzése arra, hogy sajat szolgaltato és kereskedelmi partnereiket
elfogadéhelyként bevonjak.

A modell egyik kulcsa, hogy nem a Bercode kdzponti csapata végzi a klasszikus sales-folyamatot, hanem
maga a kozosség kozpontja (pl. az influenszer vagy a klub). Szdmukra ez kozvetlen érdek: ha sikerdl
partnereiket kiemelt elfogaddhelyként bevonni, és azok jutalékot fizetnek a rendszerben, annak 1/3-a
a kibocsatét illeti, aki az adott elfogaddhelyet behozta.

A hosszu tavu vizié szerint, amikor egy-egy hiresség vagy szervezet tobb szazezres, akar milliés bazisa
elkezdi haszndlni a bercode-ot, az elfogaddhelyek bevondsa mar szinte automatikussa valik: a cégek
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maguk jelentkeznek, hogy kapcsoléddhassanak a kézosséghez. igy a kezdeti aktiv sales-folyamat helyét
fokozatosan atveszi az organikus, 6njaré novekedés.

1.7 Bevételek tipusa

e Bercode-kibocsatoi megallapodasok
A kibocsatoék (influenszerek, nonprofit szervezetek, klubok) rajongdi és tagjai altal megvasarolt
bercode merchandising termékekbdl, digitalis kartyakbdl és QR-névjegyekbdl szarmazo
bevételek.

¢ Bercode-elfogadoi megallapodasok
Az elfogaddhelyek altal fizetett forgalomszerzési jutalékokbdl (automatikus levonassal). A jutalék
harom részre oszlik, igy a kibocsatdk kozvetleniil érdekeltek az elfogaddéhelyek bevonasaban és a
kozosségiik vasarlderejének mozgdsitasaban.

o Kiegészitd, kapcsolédoé marketing szolgaltatasok
Testre szabott megolddsok, példaul egyedi kampanyok, VirtualMerch fejlesztések, specialis
kommunikaciés csomagok.

1.8 Kidolgozottsag foka

A Bercode Platform és az applikdcié mar mikodéképes rendszer, amely az elmult években tébb
terlileten bizonyitotta életképességét. A felhasznaldi bazis stabil, a tovabbi névekedés kulcsa a
kibocsatoéi partnerek és az influenszerek szélesebb korl bevonasa.

Az USA-ban 2023-ban megnyilt a helyi képviselet, amely azdta is aktiv. Az elmult id6szakban elkésziilt
és elérhet6vé valt tobb uj funkcid is, példaul a QR-kdédos digitalis névjegy, a VirtualMerch indulasa,
valamint az elsé AR-megoldasok (virtualis bogre).

A platform igy mar nem csupan koncepcio, hanem m(ikédé, tobb piacon validalt rendszer, amelyet a
kovetkez6 idészakban a partneri kor bévitése és a nemzetkozi terjeszkedés fog megerdsiteni.
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1.9 Befektetésiigény
A kovetkez6 lépés a Bercode Platform szolgdltatasainak piaci igények szerinti bGvitése, valamint az
USA-ban és Indidban vald piacra Iépés elGkészitése és megvaldsitdsa — ideértve Indidban a helyi
képviselet megnyitasat is.

Ehhez a jelenlegi befektetési igény 6sszege 1 630 457 USD, amely az alabbi f6 teriletekre oszlik:

e Platformfejlesztés (37%) — a rendszer tovabbfejlesztése, killonésen az AR-, VirtualMerch- és
tagnyilvantarté funkcidk megvaldsitasa.

e Marketing (29%) — influenszer kampdanyok inditasa, Uj kibocsatdi partnerek bevonasa,
nemzetkozi lathatdsag erdsitése.

e Miikdodés (18%) — a nemzetkodzi terjeszkedés adminisztrativ és operativ koltségeinek
biztositasa.

o Uzletfejlesztés (16%) — stratégiai partnerek bevondsa, USA- és India-fékuszu piacra |épési
el6készités.

Ez a befektetési kor varhatéan az utolsd, amelyre sziikség lesz, mivel a forrdsbevonas kozvetlendl
el6késziti a platform organikus ndvekedését. A cél, hogy a rendszer dnfenntartéva valjon, és a jov6beni
bévilést mar els6sorban a kozosségek és partnerek altal generalt folyamatok biztositsak.

Befektetési igény $1 630 457

@ Uzletfejlesztés
@ Mikodés

@ Marketing

@ Platformfejlesztés

Abra 1. Bercode befektetési igény
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2 Vallalkozasi otlet

2.1

Bercode B2B2C piactér - platform és applikacié

A Bercode egy webes és egy mobil eszkdz egyiittese, melynek célja a kozosség kezdeményezbinek,
tulajdonosainak és menedzsereinek (influenszerek, sportklub menedzsment, filmsztarok stb.)
koltséghatékony mddon kapcsolatba lépni a k6zosség tagjaival (Ugyfelek, rajongdk, tdmogatok stb.).

A kommunikacié és az egylttmikddés az ugynevezett “bercode” (Benefit Barcode) segitségével valdsul
meg, amely egy specialis 18 szamjegyU vonalkéd.

SERV.LEV. 7= DDMMMYY

000000 000000 000000
bercodecom

Abra 2. a bercode tag

A bercode f6bb jellemzéi és el6nyei:

A kezdeményezG6k koltséghatékony médon lépnek kapcsolatba a kzosség tagjaival.

A bercode virtualis vagy fizikai formaban (pl. kartya, kulcstarto, bogre, sapka, pdld stb.) jelenik
meg, és lehetdséget nyujt a kozosség tagjainak kulonleges kedvezmények és jutalmak
igénybevételére.

A bercode révén a kezdeményez6k extra forgalmat generalhatnak sajat és kilsé
kiskereskedelmi partnereinek szamara.

El6nyei

1. Bercode-kibocsatdk (influenszerek, hirességek, szervezetek, vagy cégek) szamdra:

2.

Bevétel a virtualis merchandise termékek értékesitésébdl.

Bevétel a merchandise termékek hasznalatabdl (jutalék).

Bevétel a keresked6k bevonasabdl (jutalék).

A koz6sségi tagok, médiakdvetSk szamanak novekedése.

Az érzelmi kapcsolat erdsitése a kibocsatd és rajongdja kozott (példaul kozos kép
elhelyezésével).

Kampanyok Return on Investment (ROI) mérésének lehetGsége.

Adomadnyok és dijak automatizalt begy(ijtése a kbvet6ktol.

Bercode-birtokosok (felhasznaldk, kbzosségi tagok) szamara:

Szorosabb kot6dés (érzelmi megkozelités) az influenszerek, sztarok, partfogoltak részérdl (k6zos
vacsora, szelfi stb.).

Exkluziv tartalmak és szolgdltatasok elérése bizonyos tagsagok esetén.

Azonnali kedvezmények a kiskereskedelemben.

Vasarlasi portfélié (mas kozosségekben is részt vevs kiskereskeddk kedvezményes vasarlasi
lehetdsége).
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3. Bercode-elfogaddhelyek (kereskedék, szolgaltatdk) szamara:
e Koltséghatékony és célzott reklam lehet6sége.
e A Bercode-kibocsatoék altal generalt forgalom mérhet6sége.
e V3sarldi forgalomndvekedés.
e Gyakoribb vasarlasok.
e Jutalékok automatizalt begydjtése és szamlazasa.

2.1.1 A Bercode innovacio: Win - Win -Win

R

REKLAM

SERV.LEV. 75 DDMMM

YY
10
000000 00

000000 0000
bercode.com

BERCODE KIBOCSATO

) )
F N 0
WIN-WIN-WIN PLATFORM
BERCODE ELFOGADOHELYEK BERCODE BIRTOKOSOK
D

adu

KEDVEZMENYEK ES ELONYOK

Abra 3. Win-win-win platform

2.1.1.1 A Bercode harmas egysége
Bercode-kibocsatd: Ez lehet egy hiresség, alapitvany vagy egyesilet, aki létrehozta sajat Bercode
webshopjat, és kinal benne egy vagy tobb bercode-dal ellatott terméket.

Bercode-birtokos: Ez az a személy, aki birtokolja a bercode-dal ellatott terméket.

Bercode-elfogadé: Egy olyan keresked6 vagy szolgdltatd, aki elfogadja a bercode-ot. A Bercode-
birtokosoknak lehet&ségiik van kedvezményeket vagy jutalmakat igénybe venni az elfogaddhelyeken.

2.1.2 ABercode Platform

A Bercode Platform egy webes és mobil eszkdz egylittese, amely kezeli a bercode-okat, lehetévé teszi
személyek vagy intézmények szdmara, hogy sajat bercode-dal elldtott termékeiket létrehozzak és
webshopjukban elérhetévé tegyék 6ket. A virtudlis termék (VirtualMerch) elkészitése kortlbeltl 2
percet vesz igénybe, ezért akar koncertek végén koncert selfiek vagy sportversenyeken a nyertest
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abrazold képek is ,pillanatok alatt” rakeriilhetnek a termékekre. Ez lehet6vé teszi, hogy a rajongdk
olyan merchandising termékekkel tdvozzanak az eseményrél, amelyek az atélt pillanatokat orokitik
meg.

Ezen fellil, ha a kibocsatd engedélyezi, a rajongd akar a sajat fotdjat is felteheti a bercode-termékre a
bercode-kibocsatéé mellé, ezzel még személyesebbé és egyedibbé téve a terméket.

A bercode termék megvasarldsanak tényét a vasarld azonnal megoszthatja a social media-ban az
applikacidba beépitett AR (augmented reality — kiterjesztett valdsag) segitségével, amely lehet6vé teszi
a kibocsaté szdmdra, hogy még tobb embert érjen el, mig a bercode-birtokos azonnal tudassa a jé
tettét ismerdseivel.

11:49

< Bercode

Example Webshop

(Pt

AA B« & enefitbarcodeinc.8thwall.app @

™ M O

Abra 4: Kiterjesztett valdsdgban (AR) megjelenitett bogre

Bercode-elfogaddhelyek

Ha egy bercode-ot létrehozd személy vagy egyesilet szeretné, a platform lehet6vé teszi, hogy
létrehozzak a bercode-ot kibocsatd bercode-elfogaddhelyek haldzatat. Ezek az elfogaddhelyek
tdmogatjdk a bercode-ot kibocsatd személyt vagy intézményt azaltal, hogy elfogadjak az altaluk
kibocsatott bercode-ot és kiilonboz6 elé6nydket vagy kedvezményeket biztositanak a bercode-
birtokosok szamara. Cserébe a bercode-elfogaddk rekldmot kapnak a bercode-kibocsatétol és
megnovekedett forgalomra szdmithatnak.

igy egy bercode-kibocsaté bevonhat példaul olyan vendégldtdkat (kdvézod, bar, étterem) vagy
kereskedéket (konyvesbolt, ruhabolt) vagy szolgaltatokat (szépségszalon, autdkodlcsonzd), akik
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célkozonsége megegyezik vele, és egyitt egy olyan bercode-kozosséget hozhatnak létre, amely
mindenki szamara el6nyos.

2.1.3 A Bercode applikacio

Az okostelefonok elterjedése miatt mindennapi életiink f6bb tevékenységei, mint példaul a
szdrakozas, vasarlas vagy ligyintézés, fokozatosan atkeriilnek a virtualis vilagba. Ez a trend a jovGben
tovabb fog erdsodni, ennek megfelelve a Bercode Platform figyelembe veszi Ggyfeleink jogos elvarasat,
hogy barhol és barmikor - akdr a zsebiikb8l - hozzaférhessenek szolgaltatasunkhoz. A Bercode
alkalmazas Android és iOS okostelefonokon is elérhetd, ezzel is megkonnyitve a hasznalatat és névelve
annak hatékonysagat.

A kereskedék (elfogaddhelyek) szamara elegendé egy okostelefon, amelyen a dijmentesen telepithetd
applikacidval konnyedén leolvashatjdk a fizikai vagy virtualis adathordozén taldlhatdé bercode-ot.
Természetesen a Bercode Platform elérhet6 a pénztargépek mellett hasznalt internetképes
eszkozokon (notebook, PC, tablet stb.) bongész6bdl is, illetve nagyobb Ugyfélkorrel és vasarlasi
gyakorisaggal rendelkez6 kiskereskedelmi pontok valaszthatjak a kasszarendszeriik API-n keresztili
csatlakoztatasat is.

¢ Google Play
Bercode

Business

Bercode
BENEFIT BARCODE INC

10K+ |

5.0 Downloads Everyone ©
ok k ok

What's New fersion Hismry “
Version 2.2.8 1w ago
Aligning cards center in lists

Installed on all devices
Preview

u] Samsung SM-F936U1
= B Installed

1:34

Sign in

Designed 30 products

Abra 5. Bercode applikdcié az Apple Store-ban és a Google Play Aruhdzban
A Bercode alkalmazas funkciéi:

e Bercode megjelenités: A felhasznaldk az alkalmazas segitségével konnyen bemutathatjdk a
bercode-jaikat.

e Egyszer( szkennelés és adminisztracid: Az elfogaddhelyek egy telefonnal kdnnyen le tudjak
olvasni és automatikusan adminisztralni a bercode-okat az applikacié segitségével.

e Térképes megjelenités: Bercode-elfogadd pontok térképes megjelenitése az alkalmazasban
keresési és sz(irési funkcidkkal bévitve.
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e AR megjelenités: A bercode-os targyak kiterjesztett valdésagban (AR) megjelenitheték,
fotézhatdak és megoszthatdk.

e Megtakaritasok kovetése: Az alkalmazasban nyomon koévethet6, hogy mennyit spdrolt a
bercode tulajdonosa a bercode-nak kdszonhetSen.

2.1.4 NFT Marketplace

A Bercode Platform a jovGben bdéviteni kivanja virtualis szolgaltatdsi tertletét az NFT-k irdanyaba is.
Ehhez létrehozta a sajat kripto utility tokenjét, melynek az elGértékesitése sordn befolyt 6sszeghdl
szandékozik finanszirozni a tervezett Bercode NFT Marketplace megvaldsitasat.

A |étrehozott utility token a Bercoin.

Abra 6. Bercoin utility token

A Bercoin harom f6 felhasznalasi terilete:

e Mar m(ikodé funkcidja, hogy bizonyos mennyiség birtokldsa esetén ajandékba jar egy adott
szolgdltatasi szintl bercode. Az ajandék bercode folyamatosan megujul, amig a tulajdonos
rendelkezik a megfelel6 mennyiséggel (példaul 50 db Bercoin birtokldsa esetén jar egy
Business szintl bercode).

e FG funkcionalitdsa a jov6beni NFT Marketplace-en torténd kizardlagos fizetési eszkozként vald
hasznalat.

e A Benefit Barcode Inc. a jov6ben kiilonb6zé orszdgokban VIP eseményeket, galakat kivan
szervezni, ahol 06sszehivia az adott orszagban kibocsaté partnerként csatlakozott
celebritasokat, és erre meghatdrozott darabszamu jegyet kizardlagosan csak Bercoinban
értékesit majd az érdekl6dék szamara.
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A fenti hdrom felhaszndlasi teriilet teszi a Bercoint utility tokenné és egyben egy exkluziv
kriptovalutava.

Egy olyan Marketplace létrehozdsa a cél, ahol a regisztralt kibocsatd partnerek — a mostani
VirtualMerch-einkhez hasonléan - nagyon egyszerl( és felhaszndldbarat médon tudjak kiadni sajat NFT
kollekcioikat. Ezek a bercode szolgdltatasi szintekhez parositva, ugynevezett ritkasagi szintek
formajdban jelennek meg, melyek: Common, Uncommon, Rare, Epic and Legendary, plusz egy extra
szint: Mythic.

A kibocsatoknak — els6sorban hirességeknek — ugyanuigy lehet6ségik van felajanldasokat tenni a
ritkasagi szintek mellé, mint a VirtualMerch-6k esetében.

Az alapvet6 kilonbségek, ami miatt a két szolgdltatds remekil megfér egymas mellett:

VirtualMerch
FIAT pénzben fizetés Bercoinban fizetés
Korlatlan darabszam Limitalt darabszam

P drak & it arak
Egyes termékek materialisan is rendelhet6ek Csak virtualis és AR megjelenés

Egy kisebb influenszer esetében a felajdnldsokat az 6t bercode szint kézott lehet elosztani, és ezek
korldtlan szamban megvdsdrolhatdak. Azonban egy nagy vildgsztdr esetében kivadlo lehet6ség nyilik
arra, hogy az 6t korldtlan darabszamu szint "félé" tovabbi hat szintet helyezzen, amelyek mdr csak
limitalt szdmban lesznek elérhetéek. Egy vildgsztdr példdul korldatozhatja, hogy egy személyes
taldlkozot csak 5-10 embernek ajdnljon fel, vagy akdr egy kiilénleges programot csak egyetlen
személynek, ahol licitdlds déntheti el, hogy ki lesz a szerencsés. Ez jelentGs felhajto erét gyakorolhat a
Bercoin drfolyamdra.

Az NFT-k ugyanugy biztositani fogjak a kedvezményes vasarlasi lehet&séget a bercode altal, de szdmos
mas tulajdonsaggal is rendelkezhetnek:

e Sorsoldson vald részvétel: Egy akar kisebb ritkasagi szintli NFT mellé is felajanlhato a sorsoldson
valo részvétel. Ha az NFT tulajdonosa gySztesként keriil ki a sorsolasbdl, akkor az NFT-t értékes
felajanlasok kisérhetik.

e Interakci® mérése: Az NFT-kkel valé interakcié és a kedvezményes vasarlas jelvények
feloldasahoz vezethet az NFT tulajdonsagai kozott. Ez a rajongo elkotelezettségét mutatja a
kibocsatd sztar felé, és idénként extra jutalmazdsban részesiilhet.

o Versenyezhetnek a rajongdk: Az NFT Marketplace-en a rajongdk versenyezhetnek, példaul a
honap és az év legjobb gy(jt6i ciméért. Az eredményeikkel, aktivitasukkal felhivhatjak magukra
kedvencik figyelmét.

Ezeken tul is, az NFT-k messze tul mutatnak a merchandising termékeken. Nem csak barmilyen kép,
hang vagy vided lehet NFT, de barmilyen 3D-s AR (kiterjesztett valdsag) animacié vagy felvétel is,
példaul egy virtudlis valésagként létrehozott szoba, vagy a nappalinkban tdncolé kedvenc énekeslink
élethd masa.

Az adott NFT esetén ténylegesen igazolhatd, hogy melyik sztar bocsatotta ki, valamint ki a jelenlegi
tulajdonosa ezeknek a virtualis mdalkotasoknak. Ennek oka a blokklanc-technoldgia, amely biztositja
az adatok visszakovethetdségét és meghamisithatatlansagat.
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Ezekkel az elképzelésekkel és a robusztus platformmal a hdta mogott a Bercode egyediilalléva teszi a
jovébeni NFT Marketplace szolgaltatasat, és a Bercoint egy igazan exkluziv tokenné emeli!

2.1.5 Hogyan lehet mindezt elérni?
A platformhoz valé csatlakozas gyors és egyszerd, regisztracioval a www.bercode.com-on vagy az
ingyenes Bercode alkalmazas révén.

REGISZTRACIO

ONG

Idémegjelenités
Ode./du

24 oras

Nemn vagyok robot

[ xijetentem, hogy a Fe e
megismertem, azt kotelezének fogadom el. *

[] Kijelentem, hogy az Adatkezelési tijékoztatsban
foglaltakat megismertem, kifejezetten hozzajarulok
ahhaoz, hogy a Benefit Barcode Inc. a személyes
adataimat kezelje.

[] Hozzajsrulok ahhoz, hogy a platform az i
elffogadéhelyeket, valamint a partnerei éital felkinaft
egyedi akciokat e-mail cimemre megkUidje

[ Hozzsjérulok ahhoz. hogy a platform az IP

cimemet megismerve szamonmra - a késébbi

esetleges beallitasmodositasomig - csak a 80
éteren belil

Kildjon értestéseket

Regisztracié

Abra 7. Bercode.com regisztrdcié

2.1.6 A Bercode el6nyei
Bercode-kibocsatok részére: Bevétel generalasa (kdzvetleniil vagy kdzvetve) egy Uj, innovativ rendszer
segitségével.

Bercode-birtokos részére: A bercode-ot tartalmazé termékek megvasarlasaval a birtokosok
kifejezhetik rajongdsukat és tamogathatjak kedvenc elGaddikat, influenszereiket, sportoldikat vagy
egyeslleteiket.

e A vasarlasi tények megosztasaval a birtokosok pozitiv imazst szerezhetnek maguknak, mint
tdmogatok.

e Es talan, ami a legfontosabb, a bercode-termék dra hamar és akar tobbszdrdsen megtériil a
bercode-elfogaddhelyeken torténd vasarlas soran.

Bercode-elfogaddk részére: A Bercode Platform térképén valé megjelenés és a bercode-kibocsatok
altal vald rekldmozas révén az elfogaddk j Ggyfelekre tehetnek szert és novelhetik bevételiket.
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2.1.7 Bercode Platform - Freemium szolgdltatas

Az online koz0sségi szolgaltatasok korében elterjedt freemium lizleti modellt alkalmazza a Benefit
Barcode is. A platformunkon elérhet6 Basic és Light szintek ingyenes hasznalatot tesznek lehet6vé,
mig a Classic, Extra és Business szintekért fizetni szlikséges.

2.1.8 Példa az 6t szintre: - egy zenész esetében
Basic: “Probdld ki, hogy milyen lenne egy fantasztikus kedvezménykdrtya birtokosdnak lenni! A virtudlis
préba ingyenes!”

Light: “Ha szeretnéd, hogy kedvenced vided lizenetben invitdljon meg a kévetkezd koncertjére ezt az
ajdnlatot neked taldltdk ki! Evente két nagykoncertre videé iizenetében invitdl meg téged!”

Classic: “Legyen részed egy fantasztikus élményben a koncert utdn! gy biztosan taldlkozhatsz
kedvenceddel, aki a koncertje utdn kézds fotot készit veled és dedikdlja az dltalad kért fotot/terméket.”

Extra: “Eld dt a koncertélményt a backstage-bél! Ezzel a csomaggal évi két nagykoncertet is
figyelemmel kisérhetsz a kulisszak mégiil! A k6z6s fotd és dedikdlds a koncert utdn garantdlt!”

Business: “Legyél részese kedvenced kévetkezd klipforgatdsdanak! Ezzel a csomaggal évente egy
alkalommal 30 perc bepillantdst biztositunk neked a videoklip-forgatdsba! Emellett évi két
nagykoncertet is a backstage-bél tekinthetsz meg, amely utdn a k6z6s foto és dedikdlds garantalt!”

2.1.9 Versenyel6ny
A Bercode Platform kiemelked6 hozzaadott értékkel rendelkezik a kovetkezé harom fé terlleten,
amelyekben tébbletmegoldasokat kindl a versenytars cégekhez képest:

1. Merchandise és NFT: Az influenszerek, sztarok, sportoldk, sportklubok stb. virtudlis és materialis
merchandise termékekkel - és a jov6ben NFT-kel is - kedvezményt adhatnak sajat és/vagy
kozosségi kiskeresked6iknél a rajongdiknak, kovetdiknek, tagjaiknak stb.

2. Tagsagkezelés: For-profit és nonprofit szervezetek szamara kinalunk egy komplett tagsagkezelési
platformot. Ez magaban foglalja a dijbeszedési, tagszervezési és elszdmolasi folyamatokat.

3. Adomanyozas: Barmilyen kdzosség (legyen az alapitvany, egyesilet, egyhaz stb., akik tdmogatast
kérnek vagy igényelnek a szponzoroktdl, felhasznaléktél vagy tagoktdl) szdmara megoldast
nyujtunk. A Bercode Platform lehet6vé teszi az egyszer( és automatizalt adomanygy(jtést, amely
segit a kozosségeknek hatékonyabban mikddni és noveli a tAmogatasok mértékét.

Ezek az el6nyok teszik a Bercode Platformot kiemelked&vé és versenyképessé a piacon, mivel olyan
szolgaltatasokat nyujtunk, amelyek segitik a kozosségek, kibocsatok és kiskeresked6k hatékonyabb
egyuttmiikodését és eredményesebb mikodését.
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Funkcionalitas Bercode Platform hozzaadott értéke

Virtudlis és Mérhet6,

materialis termék beazonosithat6 (kit8l | Extra jsvedelem
esetén a rajongd szarmazik:

fotdja is feltolthetd a | influenszer, sportold
termékre, akar egy | stb.)a

koz0s szelfi forgalomnovekedés
formajaban. a kiskereskeddéknél.

Elméletileg barmi
lehet merchandise
Merchandise és | termék és NFT is a
NFT bercode segitségével
(virtualis, AR,
materialis).

a Bercode
tzleti
modellbdl.

Virtudlis, plasztik és
papir alapon is Uj ugyfelek elérése

Alkalmas mukodik, ami a az Ujonnan Extra jovedelem
keresztmarketingre kiilonbo6z6 csatlakozott a Bercode
(nem konkurens korosztalyoknal kozosségeken Uzleti
szegmensekben). magasabb keresztil, kilén modellbél.
konverzidt koltség nélkdl.
eredményez.

Tagsagkezelés

Virtudlis, materialis | A kozosségi tagok

bercode hordozé mas kozosségekben | Extra jovedelem
adomanyozasra lév6 kedvezményes | a Bercode lizleti
0sztonz6 - elényoket | kiskereskeddGket is modellbdl.
nyujto. elérhetnek.

El6nyok biztositdsa a
kozbsség
kiskereskedGin
keresztdl.

Adomanyozas

2.2 Kuldetés és célok
2.2.1 Globalis jov6kép

A Benefit Barcode célja, hogy globalis szinten tébb szazmillié felhasznal6 szamara biztositson egy olyan
virtudlis kapcsolddasi pontot, amely 6sszekoti 6ket influenszerekkel, hirességekkel, kozosségekkel és
kiskeresked6kkel. A platformon keresztil a felhaszndlék kedvezményekhez juthatnak hozza a vilag
tobb szazezer kiskeresked6jétdl és helyi szolgaltatdjatdl szarmazd vasarlasaik soran. Az egyszer(ien
elérhet6 bercode-hordozdk, legyen az virtudlis vagy materidlis formaban, lehetévé teszik a
felhasznaldk szamara, hogy élvezzék ezeket az el6nyoket.

A Benefit Barcode torekvése, hogy a felhaszndlék szamdra tobbet nyujtson, mint pusztan
kedvezményeket a vasarlasok soran. Az emberek biszkék lehetnek a bercode-termékeikre, mert
azokon olyan személyek vagy kdzosségek szerepelnek, akiket szeretnek vagy tamogatnak, legyen az
egy kedvenc sztar, sportold vagy tdmogatott szervezet (alapitvany).

A Bercode Platform lehet6vé teszi szamunkra egy olyan piaci szegmens kiszolgalasat is, amelyet sok
piaci szerepl6 ,,elhanyagol”, nevezetesen a vilagszerte tobb szazezer/millié szervezetbdl allé nonprofit
szektor, amely kartyakibocsatoként jelenik meg a rendszerben, igy biztositva azonnali kedvezményeket
tagjai szdmdra.

2.2.2 Céljaink - felhasznalék és teriletek

A célunk az, hogy a Bercode Platform és alkalmazas a bercode-kibocsatokon (influenszerek, marketing
Ggynokségek, nonprofitok stb.) keresztll 257 millié felhasznald szamara legyen elérhetd, els6sorban
az USA (92 millid), Eurdpa (42 millié) és Azsia (123 millid) kontinenseken, angol nyelven, valamint 3
éven belll a tobbi nagy vilagnyelv barmelyikén.
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2.2.3 Bercoin és az NFT Marketplace

A tervezett Bercode NFT Marketplace egyediildllé mdédon egyszer(siti le, hogy barki - legyen az
magdnszemély, egyesllet, alapitvdny vagy egy hiresség - elkészithesse sajat NFT-it. Akarcsak egy
egyszerl grafika feltoltése utan, a rendszer automatikusan képes lesz legenerdlni az NFT-t, a
hozzatartozé el6nyoket biztositd bercode-dal egyiitt. A véglegesités elStt, a még hozza tarsithatd
felajanldsok teszik ezeket az NFT-ket igazan egyedivé. A platform készen adja a szolgdltatdsait, amiket
barki kdnnyen a sajat arculatdra szabhat, igy mar komolyabb id6 és pénzbefektetés nélkiil vaghat bele
barki sajat NFT kollekcié készitésébe és nydjthat élvonalbeli mindségli szolgdltatast a sajat
kozosségének.

Joviképink, hogy a vilagsztaroktdl a kisebb orszagok hirességeiig, a nemzetkozi szervezetektdl a helyi
alapitvanyokig, a mi platformunkon keresztil tobb tizezer kibocsatd adja ki NFT kollekcidit, és ezaltal a
legegyszerlbben kapcsolddjon majd rajongdihoz, tdmogatdihoz. Olyan Gsszetett szolgaltatast és
emociondlis kot6dést nyudjtunk, melyet egyetlen NFT Marketplace sem képes.

A jov6 NFT-je nem csak egy grafika, hanem egy virtudlis-kiterjesztett valdsag élmény, mellyel kzelebb
kerllhetlink kedvenceinkhez. Az NFT Marketplace kizarélagos fizet6eszkozeként pedig a Bercoin lesz a
kulcs a hirességek altal kinalt exkluziv élményekhez!

2.3 Fejlesztés és piacra lépés litemezése

2.3.1 Eddig elért eredmények

e Sikeresen mikodé platform és applikacio.

e A platform négy nyelven érheté el: magyar, angol, szlovdk és német.

e Magyarorszagon tobb mint 200 kibocsaté mar kiadott tobb mint 1 millié bercode kartyat
plasztik alapon.

o Los Angeles-i és budapesti kozpont miikodtetése.

e Beépitett irdnyitasi rendszer a forditdsi feladatok hatékony menedzselésére.

o Abercode-termékek megjelenitése kiterjesztett valésagban (AR), amely élvezetesebb élményt
nyujt a felhasznaldk szamara.

e Digitalis névjegykartya szolgaltatas bevezetése, amely lehet6vé teszi a felhasznaldok szamara,
hogy sajat bercode-alapu névjegykartyat osszanak meg egyszer(en és interaktiv médon.

o (Célcsoportok szegmentaldsa és kapcsolddd brandek tervezése, hogy hatékonyan célozzuk meg
a kilénbo6z6 piaci szegmenseket.

e Sajat token fejlesztése a jov6beni NFT Marketplace-hez.

o A brandek integraldsa a platformba, hogy erésitse a marka jelenlétét és vonzerejét.

e A Bercode arculatdnak javitasa, hogy még vonzdbb és professzionalisabb benyomast keltsen a
felhasznaldk és partnerek szamara.

2.3.2 A novekedéshez sziikséges tevékenységek (itemezése

2.3.2.1 Tervezett stratégiai |épések rovid tdvon
Bercode Platform

e Tagnyilvantarto rendszer: a kdvetkezd id6szak kiemelt célja.

e Tovabbi 3D (AR) termékek, virtualis hattér [étrehozdasa a rajongdi élmény fokozasa érdekében.

o NFT Marketplace kialakitdsa a digitalis mGalkotdsok és ritkasdgok értékesitéséhez.

o A felhaszndldi élmény fejlesztése, hogy még konnyebb és élvezetesebb legyen a platform
hasznalata.

o Vilagsztarok bevonasa a platform népszer(sitéséhez és a felhaszndldk vonzasahoz.
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A hdrom albrand — VirtualMerch, ProfitableDonations és EasyPayMembership - meger@sitése és
tovabbi promdcidja mind az Egyesiilt Allamokban, mind Magyarorszagon kiemelkeds fontossagu a
termékek és a platform népszer(sitése szempontjabdl. Ehhez az kdvetkezs |épéseket tervezziik:

Stratégiai partnerek megkeresése és bevondsa, beleértve fesztivalokat, parkokat,
hirességeket, kulturdlis szerepl6ket, egyesiileteket, szinhdzakat stb. Ezaltal novelni a
lathatésagot és a vonzer6t a célcsoportok kérében.

Sajtékampany rendezvények szervezése és lebonyolitdsa, amely révén rdiranyitjuk a média
figyelmét a brandekre és az dltaluk nyudjtott el6nyokre. Rendezvények, sajtotajékoztatdk és
interjuk segitségével teremtiink kapcsolatot a médiaval és a kdzonséggel.

Online és offline proméciés tevékenységek végrehajtasa, beleértve a kozOsségi
médiakampanyokat, partnerkapcsolatokat és egyéb marketingeszkdzoket. Ezzel erGsitjik a
marka jelenlétét és vonzerejét a piacokon.

Ezekkel a lépésekkel a VirtualMerch, ProfitableDonations és EasyPayMembership brandek még
hatékonyabban népszer(sithet6ek és elérhetévé tehetbek a célcsoportok szamara, mikdzben erdsitjik

< ze7

2.3.2.2 Kozéptavu tevékenységek (1-3 év):

Stratégiai partnerségek kialakitasa hirességekkel, kozosségekkel és mds nonprofit és for-profit
szervezetekkel, hogy noveljiik a bercode-kibocsatok és -elfogaddk szamat. Ezek a partnerségek
segithetnek a platform népszer(isitésében és a felhasznalék szdmdanak ndvelésében.

Intenziv marketing- és hirdetési kampdnyok inditdsa a célk6zonség elérése érdekében, ami
segit a felhasznaldk szamanak folyamatos bévitésében.

Uj tigyfélszolgalati hozzaférési pontok vagy irodak |étrehozasa az Egyesiilt Allamokban (példaul
New York) és Indidban (példaul Mumbai és Kalkutta) az ligyfélszolgalat és tamogatas javitasa
érdekében. Ezek a helyszinek lehet6vé teszik a kbzvetlenebb kapcsolattartast az tgyfelekkel,
és segitenek kiszolgalni a ndvekvd felhasznaldi bazist.

Az Uzleti fejlesztés és a nemzetkozi partnerségek révén toreksziink arra, hogy a Bercode
Platformot tovdbbi orszagokban és régidkban elérhetévé tegyik, és folyamatosan noveljik a
platform globdlis ismertségét és felhasznaldi bazisat.
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3 Piac ésiparag elemzés
3.1 Piaci attekintés (kereslet-elemzés)

3.1.1 A torzsvasarléi programok jellemzéi

e Vilagszerte dinamikusan bdvil a hliség-/vasarléi programok piaca. Az emberek egyre inkabb
értékelik és keresik az ilyen programok nyujtotta el6nydket, amelyek segitségével
megtakarithatnak és extra kedvezményekhez juthatnak.

e Az azonnali kedvezményt nyujtd rendszerek iranti kereslet egyre novekszik. Az emberek
gyakran preferaljak az azonnali kedvezményeket, mert azonnal élvezhetik a vasarlas soran
realizdlodé megtakaritdsokat.

e A hiiség-/vasarléi programot bevezetd Uzemeltet6k (keresked6k) altaldban 47%-os
nyereségnovekedést érnek el.

e Anpiaci szerepl6k online rendszereket fejlesztenek a hliség-/vasarloi programok tdmogatasara.
Az online platformok és alkalmazdsok lehet6vé teszik a kényelmes és hatékony kezelést,
nyomon kovetést és kommunikaciét a program résztvevGi kozott.

Loyalty program use by country or territory

1tage 1ers who make purchases that earn

least several imes a week

Canada

= C .

us [ Mainland China
1
-
Mexico ! Hong Kong (SAR)
Brazil Australia

Spain Thailand

France

Belgium South Africa

Netherlands Poland
Germany Italy

Source The truth stout custormes ioyeity, KNP interatonal, 2019

Abra 7: hiiségprogramok haszndlata orszdgok vagy teriiletek szerint

If you're trying to build brand loyalty today, an emotional connection is no longer a nice-to-have, it's a need-to-have.

René Vader

Global Sector Leader, Consumer & Retail
KPMG International

Abra 8: “Ha ma mdr hiiséget szeretnél felépiteni a mdrkdd irdnt, az érzelmi kapcsolat nem csak kellemes extra, hanem
sziikségszertivé valt.” René Vader, KPMG International
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What keeps consumers loyal to their favorite product brands
Product consistency Customer

. (size, taste, . service
quality, etc.)

5_ Easy shopping
. experience (shopping,
check out, returns)
Value for
. money Selection/
. product
66% assortment

7: Pricing

_ Product
. quality

- AN

Respondents who said these factors were very or extremely
important in earning and keeping their loyalty to a brand Source: The truth about customer loyalty, KPMG International, 2019

Abra 9: “Az iigyfélhiiség igazsdga”

Fentieken feliil a Bercode Platformban, javitva az ,Ar-érték aranyt” megjelenik az érzelmi motivum,
mint az egyes szereplSk hlségét erbsité tényezd.

1. Avdasarldok szdmadra az azonnali kedvezményeken tulmenden az influenszerek altal nyujtott tovabbi
elényok, mint példaul kozbs vacsora, kedvezményes koncertjegyek stb., valamint a Benefit
Barcode Inc. altal biztositott kozponti jutalmak lehetGsége erGsiti az érzelmi kot6dést és hiiséget.

2. Bercode-kibocsaték és elfogaddhelyek: A markak és influenszerek kozotti bercode-alapu
kereskedelem tovabb er6sodik, a kozosségi média kdvetbinek szama novekszik, és a tovabbi
eladasokbdl szarmazd jelentés tobbletbevétel generalddik. A bercode-kibocsaték tovabbi
bevételhez jutnak a forgalomszervezési jutalékokbdl.

3. A jov6beni NFT Marketplace szolgdltatas a fenti két pontnak készonhetben, az NFT-k meglévé
hype-jat és a technoldgidban rejl6 hatalmas potencidl iranti érdeklédést 6tvozi, az azonnal
élvezhet6 elényokkel és a hirességek irdnti érzelmi kapcsolddas lehetGségének Uj szintre
emelésével. Ezaltal egy vildgujdonsagot hoz létre, mely ebben a formdban még nem létezik az
iparagban. A Benefit Barcode Inc. ezzel forradalmi verseny elGnyre tehet szert.

3.1.2 Aglobalis merchandise termékek piaca

A globdlis engedélyezett merchandise termékek piacanak értéke 2024-ben meghaladta a 380 milliard
USD-t, és a becslések szerint 2030-ra 500 milliard USD-re né. Eszak-Amerika rendelkezik a legnagyobb
engedélyezett merchandise termékek piacdval, amelyet Eurépa és az azsiai-csendes-6ceani térség
kovet. A piac sajatossaga, hogy egyre nagyobb teret nyernek a digitalis és hibrid termékek (pl. virtualis
merchandise, AR-megoldasok, digitalis kollekcidk), amelyek Gj éiményt adnak a rajongdknak, mikozben
fenntarthatdbb alternativat képviselnek a fizikai termékek mellett.

3.2 Célpiac és vevd szegmensek
A Bercode szolgdltatasait figyelembe véve, a célpiacot harom csoportra osztottuk, hogy hatékonyan
kommunikalhassunk veliilk személyre szabott (izenetekkel:

e Mdvészek, fesztivalok, influenszerek és sportoldk.
e Tamogatasokat gydjt6 egyesiletek, alapitvanyok és egyhazak.
e Tagsagi dijat szeds egyesiiletek, szakszervezetek, klubok és kozosségek.
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A Bercode Platform B2B2C projektként miikddik, megoldasai az egyes csoportok képviselGinek és
menedzsereinek igényeihez igazodnak. A 2024-ben bevezetett digitalis névjegykartya szolgaltatas Uj
kommunikdcids csatornat nyitott, amely elsGsorban az lzleti kozésségeket és a kapcsolathaldzatukat
épit6 felhaszndlokat szdlitja meg.

3.3 Versenykornyezet elemzés (kinalati-elemzés)
Tekintettel a Bercode Platform funkcionalitasara, a koOvetkez6 agazatokbdl varhaté verseny:
adomanygyljtés, merchandise termékek, tagsagi plasztikkartya-szolgaltatasok.

Mivel a merchandise termékek és a plasztikkartydk gyartdsa a logisztikai koltségek minimalizaldsa
érdekében foldrajzilag lokalizalt (vagy a logisztikai koltségek és az egységarak csokkentése érdekében
nagyon nagy mennyiségekre van szlikség), nagyon nehéz 1-2 olyan gyartét kiemelni, amelyek globalis
hatdssal vannak a piacra, és igy jelent6s versenyt jelentenek. Valéjdban, mivel termékeink elsésorban
virtudlis adathordozén/hordozdn jelennek meg, és csak a felhasznald kifejezett kérésére kerlilnek
legydrtasra, nagyobb valdszinliséggel lehetnek versenytarsaink az elldtasi lancunk partnerei, igy
erdsitve piaci jelenlétiinket. Példaul a sportklubok, amelyek évente nagy mennyiségl merchandise
terméket forgalmaznak a rajongdiknak, mar rendelkeznek meglévé gyartd/szallitd partnerekkel.
Ezekben az esetekben az elsGdleges feladat a piactér és az aruszallitdi szoftverek koordinalasa lesz,
hogy a megrendelések (a bercode-dal elldtott materializalt merchandise) feldolgozasa a lehet6
leghatékonyabban és zokken6mentesen torténjen.

Az adomdnyozasi terlleten mar léteznek versenytarsak, akik kiilonb6z6 online adomanyozasi
platformokat kinalnak. Ez a teriilet inkdbb a pénzmozgdsra koncentral, és tobbnyire tarsadalmi céllal
m(ikodik. Néhany ismert online adomanyozasi platform példdul a Patreon, PayPal Donations, Facebook
Fundraisers és a Google. Ezek a platformok magas szintl szolgaltatasokat nydjtanak az lgyfelek
szamadra, beleértve az analitikai eszkdzoket, az adomdnyozasi gombot, a kdzosségi média integracidt
és a CRM-rendszerekhez vald kapcsolddast.

A Bercode Platform egyedisége és hozzaadott értéke az adomanygyd(jtés teriiletén az érzelmi érték és
kapcsolat megteremtésében rejlik az adomanyozdk és adomanyt gyljté szervezetek kozott. Az
adomanyozdék nemcsak egy kdszonblevelet kapnak a folyamat végén, hanem egy virtudlis bercode-
hordozét is (bogre, poéld, kartya stb.), amely tovabbi kedvezményeket és elGnyoket nyujt a
keresked6knél torténd vasarlaskor. Emellett a bercode-kibocsatd extra vallaldsokat tehet, példaul
ingyenes vacsorajegy az éves galaesten vagy megemlités a diszvendégek kozott.

A tagnyilvantartd és tagsagi kartyak piacan szamos cég és szolgaltaté mikodik, akik kilonbozd
szolgaltatasokat és kartydkat kindlnak az adott szervezet vagy vallalkozas specifikus igényeinek
megfelel6en. Ez a piac széleskorlien elterjedt, és megtaladlhaté klubokban, sportklubokban,
fitnesztermekben, konyvtarakban, tarsashazakban, rendezvényeken, konferencidkon és sok mas
helyszinen. Azonban jelenleg nem létezik olyan tagnyilvantarté rendszer, amely kiterjedt, a tagok
szamara kedvezményeket nyujtd, nagy szamu elfogaddhelyet biztositana, s tul ezen, ami a tagsagot
tomorits szervezetnek folyamatos bevételt biztositana a kiemelt elfogadd partnerek jutalékaibdl.

3.4 Belépési korlatok

A tarsasag mogott tobb mint 20 év szakmai tapasztalat all a k6zosségi kartyarendszerek terén, valamint
egy kiterjedt kapcsolati hald, amelybdl értékes visszajelzések szarmaztak. Ezek a tényez6k alapvetGen
hozzajarultak a Bercode innovativ lizleti modelljének kialakitasahoz.
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A Bercode Platform, amely tébb mint 500 000 kdédsorbdl all, a fejlesztés soran tébb mint 30 000
mérndkadranyi munka és 2 millié dollar beruhdzas eredménye. A rendszer mar 3 éve sikeresen lGizemel,
és a sziikséges finomhangoldsokon tuljutott a szolgaltatdsok kiforrottak és megbizhatdak.

Az Uzleti és technoldgiai kornyezet allandd vdltozasa azonban tovabbi fejlesztéseket kovetel a
rendszert6l. Csapatunk felkésziiltsége lehetévé teszi a legfrissebb technolégidk és zleti modellek
Otvozését, ideértve az NFT-t, a kiterjesztett valdsagot (AR), a kozdsségi platformot, a merchandising-
ot, az automata keresztelszdmold- és marketingrendszert, vagy akar a freemium modellt.

A Bercode Platformnak internetes jellegébél adéddan nincsenek foldrajzi korlatai, ezért jelenlétet
biztositunk minden id6zéndban. Ez lehetévé teszi, hogy Ugyfeleink és felhasznaléink vilagszerte
hozzaférjenek a szolgaltatasokhoz, és élvezhessék azok elényeit.

3.5 Piacra lépési és értékesitési stratégia

3.5.1 Piacszerzési stratégia - Freemium modell

Amikor a mobilalkalmazdsok piacat vizsgdljuk, egyértelmlen lathatjuk, hogy a legnépszeriibb
alkalmazasok tulnyomd tobbsége freemium modellen alapul. Ez azt jelenti, hogy az alapverzié
ingyenesen elérhetd, de a kiegészité funkcidkért mar fizetni kell.

A freemium modell kivaléo megoldas, mert lehetévé teszi azon emberek hatékony monetizalasat, akik
masképpen nem lennének hajlanddk fizetni egy termékért.

A Bercode Platform a korlatozott funkcionalitas technikajat alkalmazza (feature limited), lehetévé teszi
a felhaszndléknak, hogy - hasonléan a YouTube ingyenes felhaszndldihoz - hosszu tavon elégedett
felhasznaldi legyenek a platformnak anélkil, hogy megvasarolnak a prémium verziot.

A platform hasznalatdnak szintjét a bercode-kibocsaté donti el. Ez azt jelenti, hogy lehet6ség van
ingyenes webshopok és letdlthetd termékek létrehozdsara, de ha valaki nagyobb bevételre térekszik,
akkor érdekében all fizetds szintekre beadllitott termékeket kinalni a webshopban.

e A Basic és Light szolgaltatasi szintek ingyenesek, csak a Classic, Extra és Business szintek utdn
kell dijat fizetni.

e A kedvezményes vasarlasi lehetGségeket (amelyek a keresked6k szdmara forgalomnovelést
jelentenek) jutalékfizetés nélkdl is biztositjuk.

e Az elfogaddhelyek adatait ingyenesen kildjik ki a felhasznaldknak a regisztracidkor, de
lehetdség lesz fizetni olyan célzott marketinglizenetekért, amelyek a célcsoportokra szabottak.

3.5.2 Marketing stratégia

3.5.2.1 Influenszerek, celebek PR videdk

A marketing stratégiank részeként célunk a muvészek, influenszerek és celebek megszélitasa, akik
fizetett PR-videdkon keresztlil népszer(sithetik sajat bercode-os merchandise termékeiket. Ezek a
termékek azonnali kedvezményt kindlnak a bercode-tulajdonosoknak, lehetévé téve szamukra a
kozosségen belili elérést és a potencidlis bercode-tulajdonosok megszdlitasat, valamint az
elfogaddhelyek bemutatasat.

Az influenszerek és celebek arrdl ismertek, hogy egymast inspirdljak és kovetik, hiszen nem
szeretnének lemaradni a versenytarsak mogott, és mindig tébb hozzdadott értéket szeretnének
nyujtani a kovetdiknek, mint mas influenszerek. Ennek érdekében sajat vallalasokat tesznek a rajongdk
felé. Ahogy id6vel eléri a kritikus tomeget, a platformunk robbandsszerlien vonzza majd a hirességeket,

oldal 22/33


http://www.bercode.com/

Benefit Barcode Inc.
www.bercode.com
Minden jog fenntartva.

akik szintén kiadhatnak (virtudlis és materialis) bercode-os merchandise termékeket, lehetévé téve a
bercode tulajdonosoknak a kedvezményes vasarlast.

Ez az er6s influenszer tamogatds hozzajarul a platform népszerlsitéséhez és ndvekedéséhez, valamint
segit abban, hogy a Bercode neve ismert és elismert legyen a célkdzonségiink kdrében.

3.5.2.2 Mlvészek és kulturalis rendezvények tamogatdsa

Célunk, hogy értéket teremtsiink és tdmogassunk olyan muvészeket, akik izgalmas mdlvészeti
tevékenységet végeznek és nagy kozonséghez jutnak el. Ebben a tdmogatdsban a Bercode Platform
hasznalata és népszerdsitése szerepel a mivészek koncertjein, el6adasain és kozosségi média oldalain.

Emellett kulturdlis rendezvények tamogatdsara is toreksziink, amelyek szamdra elényds lehet a
Bercode Platform haszndlata. Ezek a rendezvények lehetnek példaul olyan események, amelyek
bemutatjdk a bercode el6nyeit nagyobb rendezvények szdmdra. Ezzel segitiink népszerdsiteni a
platformunkat és megmutatni, hogyan lehet a Bercode-ot elénydsen felhasznalni kulturalis
rendezvényeken.

Ezekkel a kezdeményezésekkel hozzajarulunk a mlivészet és kultira tdmogatasahoz, valamint lehetévé
tesszik, hogy a Bercode Platform szerves része legyen a mivészeti és kulturalis kozosségnek.

3.5.2.3 TOP-DOWN (fentrdl lefele)

Amikor egy adott orszdg piacdra léplink, els6dlegesen a nagy taglétszdmu kozosségekre és
influenszerekre (bercode-kibocsatdk) fékuszalunk. Statisztikai adatok szerint a tagsag akar 1-3%-a
rendelkezhet sajat kiskereskedelmi egységgel (bercode-elfogadd).

A Benefit Barcode Inc. a VirtualMerch brand segitségével célozza meg ezeket a kozosségeket, és a
Bercode Platformot kinalja szdmukra, hogy gyorsan és hatékonyan Osszekapcsoljak a tagjaikat a
kozosségen bellil talalhaté kereskedelmi egységekkel. Ezdltal elényt és hasznot nyujtanak az adott
kozosség tagjainak. A kozosség donthet Ugy, hogy csak sajat kozosségén belll biztosit elénydket a
tagoknak, de lehet8ség van mas kozosségek szamara is élvezni ezeket az el6nyoket.

El6nye: Gyors terjeszkedés és piacnyerés. Tobb elfogaddhely csatlakozhat egyszerre.

Hatranya: Hidnyoznak a szoros emberi kapcsolatok, ami megnehezitheti az elfogaddhelyek
csatlakoztatasat, vagy érdektelenséget okozhat a kibocsato részérdl.

3.5.2.4 BOTTOM-UP (lentrdl felfele)

A ProfitableDonations brand segitségével kisebb kdzosségek kerlilnek megszélitasra, példaul varosok,
iskolak, alapitvanyok stb. Bar kisebb vasarldi kozosséget tudunk csatlakoztatni, a tagjai kdzt er6sebbek
az emberi kapcsolatok, ami nagyobb hatékonysdgot és konverziét eredményez az elfogaddéhelyek
csatlakozasa soran (10-20 elfogaddhely/koz6sség). Az ilyen mdodon csatlakozd kisebb kozosségek a
platformnak kdszonhetSen egy nagy kozosséggé valnak az 6sszes el6nyével egylitt.

El6nye: Szorosabb emberi kapcsolatok, ami megkonnyiti az elfogaddhelyek csatlakozasat.
Hatranya: Lassu terjeszkedés és piacnyerés. Kevesebb elfogaddhely csatlakozhat egyszerre.

A maximalis konverzid elérése érdekében a két stratégia kombinaciéjat alkalmazzuk. Ennek révén a
nagy kozosségek és influenszerek mellett a kisebb kozosségek is hatékonyan bekapcsolédhatnak a
platformba, ami elGsegiti a gyors terjeszkedést és a szoros emberi kapcsolatok kiépitését.
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3.5.2.5 Digitdlis névjegykartya szolgaltatas

A Bercode Platform egyik legujabb fejlesztése a digitdlis névjegykartya, amely a hagyomanyos
névjegykartya korszer( alternativaja. Ez az innovativ, bercode-alapu megoldas egyszerre teszi lehet6vé
a gyors kapcsolatteremtést, a markaépitést, és a felhasznalok bevezetését a Bercode 6koszisztémaba.

A digitalis névjegykartya Uj célpiacokat nyit meg: nemcsak az influenszerek, nonprofit szervezetek és
klubok szdmara hasznos, hanem szélesebb koérben a vallalkozdsok, szakmai kozosségek és Uzleti
kapcsolathalézatok szamara is. igy a Bercode Platform nem csupdn rajongdi és tagsagi kozosségeket,
hanem Uzleti felhaszndldkat is integral a win—win—win modellbe.

3.5.3 Nemzetkozi névekedés

Az id6z6nadk kozotti kilonbség az egyik legnagyobb kihivas a nemzetkozi terjeszkedés soran. Ezért
kiemelten fontos, hogy napi tevékenységiinket a potencialis névekedési piacokhoz igazitsuk, mint
példaul az amerikai, azsiai és eurdpai kontinensek. Ennek érdekében sziikség van lgyfélszolgdlati
hozzaférési pontok/irodak létrehozasara, amelyek a kiillonb6z6 id6zénakban nydjtanak tamogatast.
Aktiv jelenlétet kell kialakitanunk a legfontosabb varosokban és metropoliszokban taldlhaté irodainkon
keresztll. Fontossagi sorrendben: Los Angeles, Delhi, Budapest. A gyors novekedés érdekében
fontoldra kell venniink tovabbi irodak megnyitdsat pénziigyi kdzpontokban, mint New York, Mumbai
és Kalkutta. Ezeken a helyszineken munkatarsaink elsésorban hirességek, hirességek
marketingligynokségei és tarsadalmi szervezetek (példaul véraddk) felé iranyitjak tevékenységliket,
hogy gyorsan noveljék a felhaszndaldi szamot.

Sajat belsé er6forrasaink optimalis kihasznalasaval, valamint partnereink és influenszerek kdzosségi
tevékenysége altal generalt médiamegjelenések segitségével a hdlézatunkhoz vald csatlakozas szerves
novekedést biztosit vallalatunk szamara a kiilonb6z6 kommunikacios csatornakon keresztiil.

Az organikus novekedést erGsit6 egyéb tényezék:

e A Bercode Platform bevételi modellje révén minden hiresség érdekelt az Uj partnerek
bevondsaban.

o A bercode-kibocsatdknak érdemes Uj elfogaddhelyeket, kereskedSket bevonni.

o A keresked6k szamanak novekedése 6szténzi az Uj bercode-kibocsatdk és tulajdonosok
csatlakozasat.

3.6 Célcsoport és vevbk
A célcsoportok (bercode-kibocsatok) meghatarozasakor elsGdleges szempont volt a platform
haszndlhatdsaga és alkalmazasa a célcsoportok szamara.

A harom célcsoport:

1. Miivészek, fesztivalok, influenszerek, sportoldk: Ez a célcsoport magaban foglalja azokat, akik
m(ivészeti tevékenységet folytatnak, mint példaul mdvészek, el6adomlivészek, zenészek,
fest6k stb. |de tartoznak tovabba a fesztivdlok szervezdi és résztvevéi, influenszerek és
sportolok is. Ok a platformot hasznalhatjak sajat bercode-os merchandise termékeik
népszerlsitésére, valamint kozvetlen kapcsolatot teremthetnek a rajongdikkal és
kozosségeikkel a platform segitségével.

2. Tamogatasokat gylijté egyesiiletek, alapitvanyok: Ebben a célcsoportban olyan szervezetek
taldlhatok, amelyek adomanyokat gy(ijtenek kiilonb6z6 célokra, mint példaul jotékonysagi
alapitvanyok, segélyszervezetek vagy nonprofit szervezetek. A platform lehet&séget kinal

oldal 24/33


http://www.bercode.com/

Benefit Barcode Inc.
www.bercode.com
Minden jog fenntartva.

nekik az adomanygy(ijtés hatékonyabba tételére és a tamogatdk bevonasara a bercode-os
tdmogatadsi lehet6ségek révén.

3. Tagsagi dijat szeds egyesiiletek, szakszervezetek, klubok, kdzésségek: Ez a célcsoport olyan
szervezeteket foglal magdban, amelyek tagsdgi dijat szednek a tagsdgukért cserébe. Ide
tartoznak példaul szakszervezetek, klubok, k6zosségek és mas hasonlé szervezetek. A platform
lehetdséget kindl szamukra a tagsdg el6nyeinek és kedvezményeinek kezelésére, valamint a
tagsagi dijak gy(jtésére és adminisztraldsara a bercode rendszeren keresztdl.

3.7 Termékek és szolgdltatasok

3.7.1 VirtualMerch
Virtudlis merchandising termékek kibocsatasa plusz el6nyokkel

A VirtualMerch brand els6dleges célcsoportjai az influenszerek, hirességek és mivészek, valamint az
Gket képviselS ligyndkségek. Bevételeik f6 forrasa a kovetdikre éplls kereskedelmi kampanyok és
Uzleti egytttm(ikodések. A VirtualMerch lehet&séget kinal szamukra, hogy még tobbet profitaljanak a
kovetSikbdl és azok elkotelezettségébdl.

Emellett a nagy nézészamu fesztivalok és él6 show helyszinek is a célk6zonség részét képezik. Ezek az
események maguk is merchandising termékeket kindlnak, és a VirtualMerch Uj lehetGséget biztosit
szamukra a szponzoracidhoz és a sajat merchandising kindlatuk bévitéséhez. Ezaltal a fesztivalok és él6
show-k még hatékonyabban kihaszndlhatjdk a rajongdk és latogatok elkotelezettségét a virtudlis
merchandising termékek révén.

A VirtualMerch brand az alabbi el6nyoket kinalja:

e Vilagujdonsag: A virtudlis merchandising termékek a legljabb innovaciénak szamitanak a
piacon.

e Extra bevételek: A merchandise termékek tovabbi bevételeket kindlnak a kibocsatoknak.

e B2B2C projekt: Az influenszerekkel egylittm(ikodé marketing és reklamigyndkségek
igényeihez és elvarasaihoz is igazodik.

e  Gyartas és logisztika: A virtualis merchandise termékek kibocsatasa nulla gyartasi és
logisztikai koltséggel jar.

e Koérnyezetbarat: A virtualis merchandise termékek nem novelik a kibocsatd
karbonldbnyomat.

e Tamogatasok: Kénnyedén és automatizalt mddon gydijti be a tdmogatast a kdvetSktél.

e Extra forgalom: A bercode-elfogadd kiskereskedék szamara alkalmas a bercode-kibocsatok
(mdvészek, fesztivalok) altal generalt forgalom nyomon kovetésére, valamint a
jutalékrendszer automatizalt kezelésére.

3.7.2 ProfitableDonations
Alapitvanyok, egyesiiletek tamogatasanak egyszer(i, gyors gy(ijtése plusz el6nyokkel

A ProfitableDonations brand célja az alapitvanyok, egyesiiletek és tdmogatasra szoruld kozosségek
egyszerli és gyors tdmogatdsanak elGsegitése, kiilonleges elénydkkel parositva.

A ProfitableDonations brand az alabbi el6nydket kinalja:

e Virtualis merchandising termékek: A tamogatdk virtualis merchandise terméket kapnak
(tdmogatdi kartya, tdmogatdi bogre stb.), amelyek virtualis verzidjat az alkalmazasban
magukkal vihetik.
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o Kedvezmények és elényok: A terméken taldlhaté bercode altal, a tdmogatdk az adott
alapitvanyhoz kapcsolédd kereskeddknél élvezhetnek kiilonleges kedvezményeket és
elényoket.

e Hatékony tamogatas: A tamogatdok egyszerlien, gyorsan és biztonsagosan tdmogathatjak a
kivalasztott alapitvanyt, kozosséget.

A tamogatasért kapott virtudlis merchandising termékek lehetévé teszik a tdmogatdk szamara, hogy
tobbszorosen megtéritsék a tdmogatdsukat, igy a tdmogatdk még nagyobb hatdst érhetnek el a
tdmogatott alapitvanyok és kozosségek szamara.

3.7.3 EasyPayMembership
Egyesiiletek tagsagi dijanak automatizalt beszedése plusz elényokkel

Az EasyPayMembership brand célja a tagsagi dijak automatizalt beszedése az egyesiiletek szamara,
kiilonleges el6nyokkel parositva. A Bercode Platform lehet6vé teszi a kozosség szervezGinek,
tulajdonosainak vagy menedzsereinek, hogy koltséghatékony mddon Iépjenek kapcsolatba a k6zosség
tagjaival, automatizalva a szamlazast, logisztikat és konyvelést.

Az EasyPayMembership brand az aldbbi el6nydket kinalja:

e Tagsagi dijak automatizalt beszedése: A rendszer lehetévé teszi a tagsagi dijak egyszer( és
automatizalt begy(ijtését a tagoktodl.

o Kiilonboz6 tagsagi szintek létrehozasa: A kozosség szervezGi kiilonb6z6 tagsagi szinteket
hozhatnak létre, amelyek kiilonb6z6 el6nydket és szolgdltatdsokat biztositanak a tagoknak.

e Kiilsé ligyfélkedvezmények és jutalmak: A tagok szamdra kilénb6z6 kilsé Uzleteknél és
szolgaltatdéknal kedvezményeket és jutalmakat lehet biztositani. Példaul, egy kerékparos klub
tagjai a bercode-os tagkartyajuk felmutatdsdval kedvezményt kaphatnak a klub ismeretségi
korébe tartozo bicikliboltokban.

Az EasyPayMembership segitségével az egyesiiletek konnyedén kezelhetik a tagsagi dijakat és
biztosithatnak értékes el6nytket a tagjaik szdmara, javitva ezzel a tagsagi élményt és h(iséget.

3.8 Ertékesitési csatornak

Cégiink nem tervez értékesitési csapatot |étrehozni, hogy a kiskereskedelmi Uzleteket a
platformunkhoz kapcsolja, hanem inkabb a bercode-kibocsatd partnereinket (influenszereket,
hirességeket stb.) motivaljuk, edukaljuk arra, hogy a kapcsolati korikben Iévé kiskereskeddket a
platformunkhoz kapcsoljak. Ez a hirességek ,felhivasa - call to action” elsésorban érzelmi jellegii lesz,
maga a kedvezmény, ami az indoklas masodlagos, igy a hatékonysaga lIényegesen nagyobb lesz.

Annak érdekében, hogy minél tobb ,kis” bercode-kibocsatot és kereskedét, elfogaddhelyet elérjiink, a
3 leghatékonyabb kozosségi médiacsatornat fogjuk hasznalni: Facebook, Instagram és TikTok. A
MediaKix 2023-ban 2 - 40 milliéra becsiili az Instagram, 1,5 - 5 milliéra a YouTube influenszerek szamat,
mig a leggyorsabb fejl§dést a TikTok produkalja, 2023-ban az influenszer kampanyokra 45%-ban mar a
TikTok-ot hasznaljak.

3.9 Bevételiforrasok
A Benefit Barcode, Inc. harom jelentds bevételi forrasra tdmaszkodik:

1. Bercode-kibocsatéktdl szarmazé bevétel:
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a. A bercode-kibocsaték altal értékesitett bercode-hordozdk utdn generdlt bevétel a
platform webshopjan keresztiil.

b. Abercode-kibocsatok altal vasarolt bercode-keretekbdl szarmazé bevétel, amelyekbdl
bercode-hordozékat készitenek és adomanyoznak a kozosség tagjainak.

2. Kiemelt elfogaddhelyekt6l szarmazd bevétel: A vasdrldsi tranzakcidk utdn a kereskedék
fizetnek forgalomszervezési jutalékot, amelynek egy része a Benefit Barcode, Inc.-nél marad
(1/3), mint azt az aldbbi dbra mutatja:

A példaban a Benefit Barcode egyik Kiemelt elfogadd partnere kit iior
. i S eshie . 2 . : T armekkara lehet, a jutalék
a jelentds forgalombédviilés érdekében 10+3% arbevételérdl mond le csak harommal oszthatd

Azonnali kedvezmény
Az elfogadéhelyen a bercode-birtokos 10% arengedményt kap

100%

10% 3%

Forgalmi jutalék
Az elfogadohelytdl a 3%-os forgalomszervezési jutalék automatikusan begydijtésre kerl

A Benefit Barcode-hoz beérkezett forgalmi jutalékok a Kibocsaté Partnerek
egyenlegein keriilnek javairasra

l. 1/3-azé a Kibocsato Partneré, akinek a bercode-javal az adott
vasarlas tortént

FOLYAMATOS

BEVETEL

a bercode-kibocsaték

Il. 1/3 - azé a Kibacsata Partneré, akinek a bercode-javal az adott K
Elfogadao Partner csatlakozik a platformhoz

IIl. 1/3 - fedezi a Benefit Barcode kdltségeit

Abra 10. Forgalomszervezési jutalék

3. A hirdet6 keresked6ktél szarmazé bevételek: A bercode-elfogaddk fizetnek a hirdetésekért,
amelyek lehetévé teszik szamukra, hogy célzott, egyedi ajanlatokat juttassanak el a
felhasznaldkhoz. Az elfogaddk lehet6séget kapnak arra, hogy a felhaszndlék nemére, korara,
tartézkodasi helyére és érdeklddési korére szlikitve célozzdk meg reklamjaikat. Ezdltal a
rekldmok hatékonyabba valnak, mivel a felhaszndldk relevans ajanlatokat kapnak, amelyek
jobban illeszkednek az igényeikhez és preferencidikhoz. A hirdet6k ezért készek fizetni azért,
hogy célzottan elérjék a Bercode platform felhasznaldit, és néveljék az lizleti lehetdségeiket.

3.10 Kommunikacid és marketing
3.10.1 A harom brand

Ahhoz, hogy a harom célcsoportunkhoz a leheté legmegfelel6bb mddon tudjunk szdélni, minden
csoport sajat arculatu markat kap, amely magdban foglalja a sajat logot és weboldalt. Ez az elsé 1épés
a Bercode kommunikacios stratégidjaban.

1. VirtualMerch
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YWY VIRTUAL
MERCH

Virtudlis merchandising a mivészek, fesztivalok, influenszerek és sportoldk szamara.

A VirtualMerch marka az Uj AR fejlesztésnek kdszonhet6en a leggyorsabban elérheti a legtobb
felhasznaldt a virtualis merchandising termékek terén.

2. ProfitableDonations

PROFITABLE
[2) bonATIONS

Az egyesiileteket és alapitvanyokat célzé marka, amely optimalizalja a tdmogatasok gydjtését.

A ProfitableDonations marka lehet6vé teszi az egyesiletek és alapitvanyok szdmara, hogy
hatékonyan gy(ijtsék be a tdmogatasokat és optimalizaljak a folyamatot.

3. EasyPayMembership

eQsy pay
rmembership

Az egyesiiletek, klubok és kozosségek tagsagi dijdnak beszedését és automatizalasat lehetévé tevd
marka.

Az EasyPayMembership marka segitségével az egyesiiletek, klubok és kozosségek konnyedén
beszedhetik és automatizalhatjak a tagsagi dijakat.

3.11 Ertékesitési csapat
Az értékesités f6ként a leend6 bercode-kibocsatdkra és influenszerekre 6sszpontosit, kiilonosen a

kezdeti szakaszban. Azonban a Bercode Platform "berobbanasat" kovetéen a folyamat dngerjesztévé
valik, igy nem terveziink kilon értékesitési csapatot felallitani.
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3.12 SWOT analizis

Erdsségek

Gyengeségek

LehetGségek

Fenyegetések

Innovativ, B2B2C alapu win—win—-win
modell, amely minden szereplének
kozvetlen elénydket kinal.

Mar mikodd platform és applikacio, tobb
nyelven elérhet6 (HU, EN, SK, DE).

Tobb mint 1 millié kibocsatott bercode
kartya Magyarorszagon.

Digitalis névjegykartya szolgaltatas
bevezetése, amely Uj célpiacokat nyitott.
AR-megjelenitési lehet&ség (virtualis bogre,
készll6 pdlo és sapka).

Nemzetkozi jelenlét: budapesti és Los
Angeles-i kozpont, indiai piacra lépés
el6készitése.

Az influenszer- és merchandise piac
folyamatosan névekszik (380+ milliard USD
globalisan, évi 3-4%).

Az adomanygy(ijtés és tagsagi rendszerek
digitalizacidja Uj szegmenseket nyit.

A digitalis névjegykartya révén belépés a
B2B networking és (izleti kapcsolati piacra.
Al-alapu személyre szabas és valds idejd
ajanlatok integrdldsa a jovében.

AR és virtudlis hattérélmények terjedése a
kozosségi médidban.

o Az aktiv felhasznaldszam és aktivitas
a vartnal lassabban né.

o JelentGs fliggbség a befektetbi
forrasoktdl a skaldzéshoz.

e A fizikai merchandise el6allitasa
tovabbra is kiils6 beszallitoktol flgg.

o Azelfogadbhelyek hdlézatdnak
bbvitése kezdetben a kibocsatok
aktivitasatdl figg, ami eltéré
Utemben haladhat.

e Nagy nemzetkozi platformok (pl.
Patreon, PayPal, Facebook)
kozvetett konkurenciat jelentenek.

e Szabalyozdi kérnyezet valtozasa
(adatvédelem, pénziigyi
tranzakcidk).

e Technoldgiai ujdonsagok gyors
elavulasa, folyamatos fejlesztési
nyomas.

e Magas ligyfélszerzési koltségek a
kezdeti fazisban.
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4 Mkodés
4.1 Uzleti modell

g Termék
Penzl. , bercode-kibocsato A
termékés mint eladé pénz
jutalekaramlas gyl [P o—

T I Jutalék
y !
’ ¥ = I
tolék kiemelt bercode-
Benefit Barcode, Inc. « — - — — - marketplace e elfogadé
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webshop shi
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bercode-birtokos #
mint vevo

Abra 11. Pénz, termék és jutalékdramids

A Bercode Platform mikddésének kdzponti eleme a win-win—win modell, amelyben minden érintett
fél kozvetlenil részesil az el6nyokbdl.

Az Gzleti modell szerint a vevék (bercode-birtokosok) virtudlis vagy materidlis hordozét — példaul
kartyat, bogrét, pdélot, digitalis névjegykartyat — vasarolnak a kibocsatdk (influenszerek, nonprofit
szervezetek, klubok) webshopjaban a Bercode Platformon keresztil. A vasarlas soran a vevék kifizetik
a bercode-hordozé arat, amelybdl bevétel keletkezik a kibocsato és a platform lGizemeltetdje szamara.

A bercode-hordozé birtoklasa azonnali elénydket nyujt: a felhasznaldk kedvezményesen vasarolhatnak
a Bercode-elfogadéhelyeken. Minden vasarlas utan az elfogaddhely a kedvezményes 6sszeghdl
forgalomszervezési jutalékot fizet, amely a kévetkez6képpen oszlik meg:

e 1/3jut annak a kibocsatonak, aki az elfogadéhelyet behozta a rendszerbe,
e 1/3jut annak a kibocsatonak, akinek a tagja/rajongdja a vasarlast végrehajtotta,
e 1/3jut a Bercode Platformnak.

Ez a rendszer egyszerre Osztonzi a kibocsatdkat uj elfogaddhelyek bevondsara és sajat kozosséglik
aktivizaldsdra. igy a Bercode okoszisztéma Onmagat erdsité mechanizmussa valik: minél tobb
kibocsato és elfogaddhely csatlakozik, anndl vonzdbb lesz a platform a felhasznaldk szdmara, ami ujabb
novekedést general.
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4.2 A projekt kockazata
Az elsé és masodik t6kebevondsi koérben tobb mint 300 befekteté tamogatasaval sikeresen
megvaldsult a szoftverfejlesztés, és a Bercode Platform mar elindult és mikodik.

A startupok 89%-a két f6 ok miatt bukik el:

1. Piaci validacié hianya — nincs igény a kifejlesztett termékre vagy szolgaltatasra.
Esetlinkben az elmult 20 év egyértelm(ien igazolta a meglévd és novekv keresletet: nemcsak
a profit-orientalt cégek, hanem a nonprofit szervezetek (6nkormanyzatok, civil szervezetek,
klubok) és a hirességek/influenszerek is jelentds piaci rést képviselnek. Vilagszerte tobb millid
ilyen szerepld létezik.

2. Nem létez6 rendszer, csak demd — sok startup elbukik, mert a megoldasa nem skalazhato.
A Bercode ezzel szemben mar miik6dd, tébbnyelvii platform, amely Magyarorszagon t6bb
mint 1 millié kibocsatott bercode-kartyaval validalta magat. A f§ kihivas a tovabbiakban a
nemzetkozi skalazas és az attorés idGzitése.

Kockazatkezelés

Kockazat Valoszinliség Leiras Kockazatkezelés

Fejlesztési Kozepes A funkciodk (pl. AR-termékek, Modul3ris fejlesztési
késedelem tagnyilvantartd) terv, kllsé IT-partner
megvaldsitdsa tobb id6t vehet | bevonasa.
igénybe.
Nemzetkozi

Kozepes
terjeszkedés
lassulasa
Technoldgiai
trendek
valtozdsa
Befektetdi

Magas

kornyezet

Kozepes
bizonytalansaga

Versenytarsak
megjelenése

Felhasznaldi
aktivitas
alacsony
novekedése

Az USA és India piacdn a Pilot

belépés tobb eréforrast
igényelhet.

Al/AR gyors fejl6dése
elavultta teheti a meglévé
megoldasokat.

A globalis kamatkornyezet
befolyasolja a t6kebevonast.

Nemzetkozi és lokalis
platformok beléphetnek
hasonlé megoldasokkal.

A haldzati hatds beindulasa
késhet.
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fokozatos skalazas.
Rugalmas fejlesztési
stratégia, folyamatos
piackutatas.
Diverzifikalt befektetdi
kor, lépcsGzetes
finanszirozas.

Egyedi win—win—-win
modell,
lojalitasrendszer.
Kibocsatdok 6sztonzése
Uj elfogaddhelyekre,
digitalis névjegykartya
mint belépési termék.
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4.3 Menedzsment

Jager Laszlo
alapito

Boér Laszlo
vezérigazgato

Hosszu Tamas
innovacios igazgatd

Vida Virag
vezetd tgyfélkapcsolati
menedzser

Tobb mint 20 éves tapasztalattal rendelkezik a
kedvezménykartya- és hliségprogramok teriletén. A Bercode

< e

Gzletfejlesztését iranyitja.

Széleskorl informatikai hattérrel rendelkezik, kordbban
gyogyszertari rendszerek fejlesztését vezette. A Bercode
mUikodésének és technoldgiai hatterének koordinatora, a
mindennapi operacidért felel.

Pénzligyi és technoldgiai teriileten szerzett tapasztalatot,
t6zsdei kereskedési algoritmusok kidolgozdja. A Bercode
fejlesztéseinek iranyitdja, kiemelten az Uj digitdlis megoldasok
(pl. digitalis névjegykartya, AR-termékek, tagnyilvantartd
rendszer) bevezetéséért felel.

Nemzetkozi Ujsagirdi és kommunikacios hattérrel rendelkezik,
Los Angelesben él. Kapcsolati haldja kodzvetlen hozzaférést
biztosit az amerikai influenszer- és médiapiac szerepl6ihez.
Feladata a partnerek, befektetdk és ligyfelek kozotti kapcsolatok
épitése és dpolasa.
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5

Pénzligyi elemzés

5.1 Arbevétel
A Benefit Barcode Inc.-nek harom jelentés bevételi forrasa lehet:

1.

N

w

A bercode-kibocsaték bercode hasznalati dijai, ezen beliil:

a. amikor a profitorientdlt bercode-kibocsatok, el6zetes befektetés nélkiil, virtualis bercode-
hordozdikat a rajongdknak/kdvetSknek a platform webshopjan keresztul értékesitik,

b. amikor — jellemz6en — nonprofit bercode-kibocsatdk bercode-kreditet vasarolnak, amelybdl
virtualis bercode-hordozdkat készitenek, és altaldban (ingyenesen) adomanyozzak a koz6sség
tagjainak.

A kiemelt elfogaddhelyek altal fizetett forgalomszervezési jutalék 1/3-a, ami a Benefit Barcode, Inc.
tulajdondban marad.

Keresked6k szamara nyujtott marketingszolgaltatasokbdl szarmazoé bevételek - személyre szabott
ajanlatok kildése a felhasznaldknak. Toébb nemzetkozi vallalat csak erre a modellre épitette a
bevételi stratégidjat. Ez a szolgdltatas akkor valik relevanssa, amikor a beregisztralt bercode-
birtokosok aranya magasabb lesz. Ezzel a bevétellel a pénziigyi tervben egyelGre nem szamoltunk.

A merchandise termékekbdl és a kereskeddk forgalomszervezési jutalékabdl szarmazé bevételek
elGrejelzése:

Egység 1.év 2.év 3.év
Az eurdpai kontinens bevételei usD 785 246 8426 439 21 068 687
Szakszervezetek, kamardk és NGO-k uso - 13 644 17 304
Véleményformalok és sztarok usb 585 415 5219623 12 498 258
Forgalomszervezési jutalék usb 199 831 3193172 8553125
Az amerikai kontinens bevételei usD 1596 413 56 148 381 140228 144
Szakszervezetek, kamardk és NGO-k usb 8441 26 492 83 145
Véleményformaldk és sztarok usb 540 000 14 974 755 40338 762
Forgalomszervezési jutalék usb 1047972 41147 134 99 806 237
Az dzsiai kontinens bevételei usb 86 160 15 863 272 70117 956
Szakszervezetek, kamardk és NGO-k usb 7 500 17 685 55502
Véleményformalok és sztarok usb 45 000 8 665 946 36 263 267
Forgalomszervezési jutalék usb 33 660 7179 642 33799 187
Teljes bevétel usD 2 467 819 80438 092 231414 787
5.2 Jovedelmez8ség
1. A lenti tablazat azt mutatja, hogy a bevételi oldalon a bercode-kibocsatoktdl szarmazd bevételek

és a forgalomszervezési jutalék az els6 évben szinte azonosak. A kovetkez6 években a
forgalomszervezési jutalék 6sszege 59-78%-kal magasabb, mint a bercode-kibocsatasbél szarmazo
bevétel. Ez annak kdszonhetd, hogy a kibocsatott kddok szamdanak névekedésével a vasarlasok
szama is n6, amelyek a jutalék alapjat képezik. Ennek eredményeként a platform nyereségtermeld
képessége nagyban fugg attdl, hogy mennyi elfogaddhely/kereskedd csatlakozik a rendszerhez, és
mennyi jutalékot hajlanddak fizetni a forgalomszervezésért cserébe.
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2. Ami a kiadasokat illeti, a legfontosabb és legjelent&sebb kiadasi tételek a kovetkezdk:

o Marketing és uzletfejlesztés
o Személyi koltségek

e Platformfejlesztés (Uj modulok, Uj nyelvi verzidk)

Uzemi eredmény

Pénzlgyi eredmény
Addzas elbtti eredmény
AdO

Addzas utdni nyereség

5.3 Finanszirozas és cash-flow

1611257
0
1611257
0
1611257

42 633 944

0
42 633 944
14 921 880
27 712 064

Egység 1.év 2.6v 3.év
Bercode-kibocsatoktdl szarmazd bevételek usb 1186 357 28918 145 89 256 237
Forgalomszervezési jutalék usbD 1281462 51519 948 142 158 549
Teljes bevétel usb 2467 819 80438 092 231414787
ii;ﬁzssk'}'tézcrscaotg:?i;:;itt forgalomszervezesi o , 427 154 17173 316 47386 183
ii;clzl(jsl;k/iic;ia;‘lt(c;z%ak fizetett forgalomszervezési USD 427 154 17173 316 47 386 183
Kifizetett forgalomszervezési jutalékok usD 854 308 34 346 632 94 772 366
Bérek usD 320042 594 835 612 471
Bérjdrulékok usD 32 004 59 484 61247
Személyi kiaddsok usb 352 046 654 319 673718
Irodai és adminisztracios koltségek usD 79 180 202 521 225735
Marketing és Uzletfejlesztés usD 963 000 1290000 690 000
Egyéb mikodési koltségek usbD 23 000 60 000 72 000
\Varatlan kiaddsok usD 59 927 558 416 1457 327
IAnyagkoltségek usb 1125107 2110937 2 445 063
Platformfejlesztés (Uj modulok, forditasok) usbD 1180 000 0 0
Konyvelés usD 6 000 6 000 6 000
Jogi tandcsadas usb 12 000 12 000 12 000
Kulsé HR usD 525615 656 260 703 330
Kiils6 szolgéltatasok usb 1723615 674 260 721330
Uj berendezések kéltségei usb 24000 18 000 0
Egyéb koltségek usD 0 0 0

132 802 310
0

132 802 310
46 480 808
86 321 501

Az aldbbi Cash-flow terv megmutatja, hogy a Benefit Barcode Inc. a tovabbi fejl6déséhez sziikséges
finanszirozast kizardlag kockazati tékébdl kivanja megvaldsitani, mely a szamitdsok alapjan:

1630457 USD

A cég folyamatosan er6s6dé pénztermels képessége mar a masodik év végére nyereséget termel, ami
évrél évre egyre nagyobb szabad pénzaramot eredményez, igy a befektetGink id6vel egyre nagyobb
hozamhoz juthatnak.
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1.év 2.év 3.év
Ad6zds utani eredmény usb - 1611257 27 712 064 86321501
Amortizacid usb 4 800 8 400 8400
MUKODESI CASH FLOW usb - 1606457 27 720 464 86 329 901
Hardver a munkavéllaldk szamara usb 24000 18 000 0
BERUHAZASI CASH FLOW usb - 24000 - 18000 0
Kockazati téke usb 1630457 0 0
FINANSZIROZASI CASH FLOW usb 0 0 0
SZABAD CASH FLOW - VC NELKUL - 1630457 27 702 464 86 329 901
SZABAD CASH FLOW - VC-VEL 0] 27 702 464 86 329 901
Osszevont cash flow - VC nélkiil usb - 1630457 26 072 006 112 401 908
Kumulalt cash flow - kockdzati tékével UsD 0 27 702 464 114 032 365 |

5.4 Megtérilés és Exit

A befektetés megtérilése (ROI) egy olyan teljesitménymutatd, amelyet egy beruhazas
hatékonysaganak vagy jovedelmez6ségének értékelésére vagy tobb kilénb6z6 beruhazas
hatékonysaganak 6sszehasonlitasdra haszndlnak.

Ma a nemzetkozi piac dolldrmillidrdokra arazza a feltorekvd szolgaltatdkat, amelyeknek ugyan sok
tizmillid felhasznaldjuk van, de bevételeik még mindig a nulldhoz kozelitenek. A mi esetlinkben
exponencialisan novekvé goodwillre szamitunk, nemcsak a lehetséges kiemelkedd bevételek miatt,
hanem a tobbmilliés felhasznaldi adatbazis értéke miatt is.

Az FCFF (Free Cash Flow to Firm), vagyis a teljes vallalati szabad pénzaram alakulasa:

Addz3s el6tti eredmény -1611 257 42 633944 132 802 310
Fizetendd add 0 14 921 880 46 480 808

NOPAT -1611 257 27 712 064 86321501
Amortizacio 4 800 8 400 8 400
-24 000 -18 000 0

-1630457 27702464 86329 901

A sziikséges befektetési 6sszeg: USD 1 630 457, a felkindlt tulajdoni hanyad: a részvények 5%-a

A fenti feltételek melletti FCC ROI-szamitas (befektetésaranyos megtériilés) a 3. év végére

Kockazati t6ke 1630457
Részvények a befektetének 5,00%

Az FCFF ROI-ja 164,74%

Melynek hozama USD 15 671 810

A pénziigyi terv értékelésében a vallalt értéke a 3. év végén: USD 346 045 339, melynek alapjan:

ROI a vallalat értékébdl 961,19%
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6 ElérhetOség
Tovabbi informdciéért vagy barmilyen kérdés esetén kérjik, irjon az alapiténak a
laszlo.jager@benefitbarcode.com cimére vagy — munkaidében — hivja a 36 (1) 219-7101 szamot.

7 Zaradék

Fontos megjegyezni, hogy nincs garantaltan biztositva, hogy a fenti tervet a meghatarozott mértékben
és id6pontban meg tudjuk valdsitani. Bar a platformunk és alkalmazasunk mar tesztelhet6, a fent vazolt
elképzelések megvaldsithatdsagat Onnek kell felmérnie a sajat piacismerete és alapos tajékozodasa
alapjan. Az uzleti dontések meghozatala el6tt mindig ajanlott részletes kutatast, piacanalizist és Uzleti
tervezést végezni.
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