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Bercode B2B2C Platform:

K6zosségek 6sszekapcsolasa és monetijzalasa

White-label digitalis keretrendszer, amely alkotdk és szervezetek
kozosségeib6l mérhetd merchandise- és partneri bevételt épit - a legerosebb
novekedési potenciallal az amerikai creator- és‘merchandise-piacon.
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www.bercode.com

@,\ Probléma, sziikséglet

A kozosségek, alkotdk és tagsagi szervezetek egyre nagyobb kdvetdi vagy
tagsagi bazist épitenek, de ennek kereskedelmi értéke ma még csak
korlatozottan mérheté és monetizalhatd.

A véasarlasi aktivitds az ajanlastdl a tranzakcion at a jutalék elszdmolasaig
jellemz6en nem kovethetd végig egységes rendszerben.

@@ Mi a Bercode?

BEnefit + baRCODE = Bercode, a plusz elényok vonalkédja. Egy 18 szamjegyU, a
vélasztott bercode-hordozéhoz kapcsolddé azonosité és white-label B2B2C
platform. Osszekdti a kibocsatot, birtokost és elfogaddhelyet: jogosultsag,
vasarlds, mérés és elszamolas.
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KEDVEZMENYEK ES ELONYOK
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Dercocmcom

BERCODE-BIRTOKOS

Bercode felépitése: kibocsaté - sorszam - szint - érvényesség

iii Versenytarsak és piacirés

A hagyomanyos loyalty- és kedvezményrendszerek zart, helyi megoldéasok. Az
alkotdi platformok eléfizetésre, tdmogatésra vagy sajat merch-értékesitésre
épllnek. A merch webshopok terméket adnak el, de nem mérik egységesen a
kozosségi aktivitast, partneri forgalmat és jutalékelszamolast.

Kidolgozottsag foka

@: Célcsoport

Eurdpa - kiléndsen Magyarorszag - a szervezeti, tagsagi és
kozosségkezelési megoldasok validacids és referencia-piaca.

Az Egyesiilt Allamok a f6 nemzetkozi névekedési piac, ahol a kiemelt
célcsoport az alkotdk, influenszerek, mlvészek, sportoldk és az 6ket
képviseld ligynokségek kore.

Azsia a kés6bbi, partnerrel megnyithaté harmadik novekedési régio.

Iparag, szegmens

A Bercode a hliség- és kedvezményprogramok, a digitalis tagsagkezelés,
a creator economy, az influenszermarketing, az affiliate és kereskedelmi
forgalom-hozzarendelés, valamint a virtudlis és 3D AR merchandise
metszetében mukodik.

a1l Marketing / sales

Az amerikainévekedés kulcsa a VirtualMerch és 3D AR bevezetése a
creator-, sztar- és merchandise-piacon. Ez adhatjaa modell legnagyobb
novekedésiugrasat; Eurépa referenciat, Azsia késébbi bévitést adhat.
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A Bercode piaci rése: white-label B2B2C 0koszisztéma, amely a kozosségi
azonositast, a kedvezményeket, a merchandise-t, a partneri forgalmat és a
mérhetd elszamolast egy rendszerbe koti, és a kilonallo kézosségeket
egymas elényeihez és elfogaddhelyeihez is kapcsolhatéva teszi.

Mik6dé platform és mobilalkalmazas - white-label tapasztalat - virtudlis kartya és QR-névjegy -
webshop- és merchandise-funkcidk - virtualis AR-bdgre - API-kapcsolatok - 1M+ torténeti plasztik

kartya - ~1M rendszerben aktiv bercode - monetizacié a kovetkez6 szakaszban

&8 Bevételek

bercode-létrehozasi dij tulajdoni hanyad

Meglévé részvények, higulas nélkul;
avételar novekedési forras.

Jager Laszlé Boér Laszlo

alapité vezérigazgaté
Kedvezménykartya- és hliségprogramok,
stratégiai partnerségek.

operativ és pénziigyi koordinacio.

Befektetési igény

@ VirtualMerch és 3D AR kampanyok

® merchandise-értékesitéshez kapcsolodod bevételek

® forgalomszervezésijutalék 1 00 0 0 00 U S D
@® bercode-hasznalatidijbevétel

® white-label megoldasok 13 91 0

® |Integréaciok részvény

® marketingcsomagok o

® tagnyilvantarté modul 1 ’391 %o
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Informatikai és vezetéi tapasztalat,

e V4 &
& Felhasznalas -7 ROI
® platform és technikai alapréteg A pénzugyiforgatékonyv az
® VirtualMerch és 3D AR rollout 1 000 000 USD
@® amerikai piacépités részvényvasarlasi példéra a
@® Dpartner- és sales rendszer 3. projektév végére
® compliance 7,1059-szeres MOIC-otjelez.
® |Infrastruktira
® likviditasi tartalék

7,1059x

Hosszi Tamas Vida Virag
innovacios igazgato

Technoldgiai és termékkoncepcios Los Angeles-i média-, kulturalis és
fejlesztések. tatdipari rendszer.

vezet6 ugyfélkapcsolati menedzser
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